Keynesiánský přístup k mezinárodnímu obchodu

Keynesiánství vzniklo ve 20. a 30. letech 20. století, zpochybnilo neoklasický přístup v mikroekonomii (rozpracováním teorie nedokonalé konkurence), ale hlavně v makroekonomii, kde otřáslo vírou v samoregulační schopnosti trhu, zejména v jeho schopnost nastolit a udržet tzv. plnou zaměstnanost. Keynesiánství těžilo ze světové hospodářské krize let 1929 - 1933 čili z tzv. Velké deprese, po druhé světové válce se pak stalo východiskem pro politiku stabilizace ekonomiky prostřednictvím státního intervencionalismu (státních zásahů do ekonomiky).  

Zakladatelem keynesiánství je britský ekonom John Maynard Keynes, který žil v letech 1883 - 1946. Jeho hlavním dílem je ”Obecná teorie zaměstnanosti, úroku  a peněz” z roku 1936. Po druhé světové válce se uplatnilo rozpracování Keynesových myšlenek hlavně v podobě tzv. neokeynesiánství, které usilovalo narozdíl od postkeynesiánství (s jeho snahou o vytvoření vlastní teorie cen a rozdělování) o přiblížení keynesiánství neoklasické ekonomii ve smyslu doplnění neoklasické ekonomie některými přístupy keynesiánské makroekonomie (v rámci tzv. velké neoklasické syntézy). K hlavním představitelům neokeynesiánství patří: John Hicks (1904 - 1989), Alvin Hansen (1887 - 1975), Lawrence Klein (narozen v roce 1920), Franco Modigliani (narozen v roce 1918) a rovněž Paul Anthony Samuelson (narozen v roce 1915).  

V 70. letech 20. století dochází ke krizi neokeynesiánství (i vlivem dopadů světové hospodářské krize let 1973 - 1975) a nástupu neoliberální ekonomie, hlavně monetarismu. Pod vlivem této krize dochází k přerodu neokeynesiánství v novou keynesiánskou makroekonomii, jejíž představitelem je např. N. Gregory Mankiw (narozen 1958).  

Mezi základní modely neokeynesiánské ekonomie patří model rovnovážné produkce s linií 45 stupňů neboli model s multiplikátorem či keynesiánský výdajový model, který srovnává vytvořený produkt (důchod) neboli skutečné výdaje na tento produkt s celkovými plánovanými výdaje (Y=AE). Celkové plánované výdaje (AE) se přitom dělí na:

· autonomní výdaje nezávislé na výši důchodu (A),

· indukované výdaje odvozené od důchodu čili výdaje vyvolané důchodem. 

Důležité jsou předpoklady modelu:

· v ekonomice existuje dostatečné množství nevyužitých (volných) výrobních faktorů čili nevyužité výrobní kapacity a pracovní síly,

· neexistují omezení ze strany nabídky, firmy jsou schopny uspokojit jakoukoliv poptávku po domácí produkci, úroveň produkce je určena pouze poptávkou,

· nominální mzdové sazby a celková cenová hladina jsou stabilní a tak můžeme ztotožnit  

· vývoj nominálního a reálného produktu,

· úroková sazba se nemění pod vlivem změny produkce, pouze pod vlivem monetární (peněžní) politiky,

· abstrahuje se od hrubých úspor podniků (GBS), tyto úspory získávají domácnosti.

Nás samozřejmě zajímá tento model pro otevřenou ekonomiku, tj. pro ekonomiku se zahraničním sektorem, což je nejčastěji tzv. čtyřsektorová ekonomika, tj. otevřená ekonomika s vládním sektorem. Ve čtyřsektorovém modelu pak máme tyto čtyři podmínky dosažení rovnovážné produkce:  

1. Y = AE = C + I + G + X - M = C + I + G + NX (X je export, M je import a NX je čistý export),

2. IU = 0 (IU jsou neplánované investiční výdaje), 

3. I + G + X = S + NT + M (S jsou úspory, NT jsou čisté daně, G vládní nákupy, I jsou investiční výdaje, přičemž NT = TA - TR čili celkové daně mínus transferové platby vlády),

4. Y = αx . A, kde αx je výdajový multiplikátor (násobitel) otevřené ekonomiky a  A jsou autonomní výdaje, tj. A = Ca + I + G - c. TAa + c . TR + NXa, Ca je autonomní spotřeba, TAa jsou autonomní daně, NXa je autonomní čistý export a c = MPC je pak mezní sklon ke spotřebě   čili     c  =        Δ C 
                                                                                                                                                                                                                        

                                                                      Δ YD

(YD je disponibilní důchod, YD = C + S a současně YD = Y - TA + TR).  

Ilustrace modelu viz např. Samuelson, Nordhaus, 1992, s. 190, obrázek 9-9. 

V modelu pracujeme s následujícími osmi funkcemi:

· keynesiánská spotřební funkce C = Ca + c . YD (ilustrace spotřební funkce viz např. Samuelson, Nordhaus, 1992, s. 129, obrázek 7-3 či Pavelka, 2006, s. 37, obrázek 3.2),
· keynesiánská úsporová funkce S = Sa + s . YD, kde Sa jsou autonomní úspory a s je mezní sklon k úsporám s = MPS =        Δ S


                                                                    Δ YD        

 (ilustrace úsporové funkce viz např. Pavelka, 2006, s. 41, obrázek 3.4),

· investiční funkce (I = Ia), kde veškeré investice jsou autonomní a funkce investiční poptávky ID = I (i), kdy investiční poptávka závisí na úrokové sazbě (ilustrace investiční funkce viz např. Pavelka, 2006, s. 43, obrázek 3.6 a ilustrace funkce investiční poptávky viz např. Samuelson, Nordhaus, 1992, s. 140, obrázek 7-8), 
· funkce celkových daní TA = TAa + t . Y, kde t = MRT = MPT je sazba důchodové daně neboli též mezní míra zdanění či mezní sklon ke zdanění (ilustrace funkce celkových daní viz např. Helísek, 2002, s. 54, obrázek 3-12),
· funkce vývozu X = Xa, kdy vývoz je nezávislý na vývoji domácího důchodu (Y), ale je závislý na vývoji zahraničního důchodu (YF), 
· funkce dovozu M = Ma + m . Y, kde Ma je autonomní dovoz a m je mezní sklon k dovozu z celkového důchodu čili


 m =  Δ M 

                                                                                          

                                                                        Δ Y        ,

funkce čistého vývozu NX = X - M čili NX = X - Ma - m . Y = NXa - m . Y, kde NXa 

je autonomní export NXa = X - Ma (ilustrace funkce vývozu, dovozu a čistého vývozu viz např. Helísek, 2002, s. 58, obrázek 3-14, ilustrace funkce čistého vývozu viz rovněž Mach, 1995, s. 105, obrázek 3-1). 

 V modelu jsou vyvinuty dva multiplikátory:

multiplikátor otevřené ekonomiky (multiplikátor se zahraničním obchodem) αx,,

multiplikátor čistého exportu (multiplikátor běžného účtu) αnx. 

 Multiplikátor otevřené ekonomiky:            αx  =                         1

          

                                                                                         1 - c . (1 - t) + m

se uplatňuje se vztahu Y = αx . A, resp. ΔY = αx . ΔA a znamená, že např. růst vládních nákupů, investic či exportu způsobí vyšší růst celkového produktu než je růstu těchto autonomních výdajů.

Multiplikátor čistého exportu: αnx   = - m . αx  =                - m 

                                                                                 

                                                                                     1 - c . (1 - t) + m              

a uplatňuje se ve dvou vztazích:

Δ NX = - m . αx . ΔG (růst vládních nákupů vyvolává pokles čistého vývozu),

Δ NX = ΔX - m . αx . ΔX (růst exportu vyvolá růst čistého exportu, ale menší než daný růst vývozu). 

NX se zpravidla chápe jako rozdíl mezi vývozem a dovozem výrobků a služeb čili jako výkonová bilance (VB), někdy jde jen o obchodní bilanci (OB) čili rozdíl mezi vývozem a dovozem výrobků (hmotného zboží).

Z modelu vyplývá, že:

aktivní výkonová (obchodní) bilance zvyšuje celkový důchod (domácí produkt) a pasivní jej snižuje, 

dovoz je rostoucí funkcí celkového důchodu (domácího produktu),

vývoz, resp. autonomní čistý export má multiplikační efekt na celkový důchod (domácí produkt),

vývoz vyvolává dovoz, a to zprostředkovaně přes růst celkového důchodu (domácího produktu),

investice vyvolávají dovoz, nikoliv vývoz, a to opět zprostředkovaně přes růst celkového důchodu (domácího produktu).

Na základě výdajového modelu pro otevřenou ekonomiku můžeme odvodit keynesiánský důchodový mechanismus vyrovnávání výkonové bilance, šířeji běžného účtu platební bilance. Tento mechanismus vychází z vlivu deficitu či přebytku běžného účtu na agregátní výdaje (AE) a reálný produkt (Y). A tak:

· deficit čistého exportu (NX) vede k poklesu AE a tím i k poklesu Y a růstu NX podle nám již známé souvislosti NX = NXa - m . Y, deficit NX navíc vytváří tlak na znehodnocení měny, což vede k restriktivní monetární politice, k poklesu AD a Y atd., čímž je důchodový mechanismus zesilován,
· přebytek čistého exportu (NX) zase vede k růstu AE a Y a tím k poklesu NX, navíc přebytek NX vede ke tlaku na zhodnocení měny, což vede k expanzivní monetární politice, k růstu AD a Y atd., čímž je důchodový mechanismus opět zesilován. 
Matematicky lze důchodový mechanismus vyjádřit takto:

                     Δ NX  =  ΔX - m . αx . ΔX

                     Δ NX  = (1 - m . αx) .  ΔX, rozepíšeme αx 

a po jednoduchých úpravách platí, že 

                     Δ NX  =            1 - c  . (1 - t)                     .   ΔX

 

                                             1 - c . (1 - t) + m                              

Z tohoto vztahu lze odvodit podmínky, při kterých dojde:

k částečnému vyrovnání běžného účtu platební bilance (resp. výkonové bilance),

k automatickému dokonalému vyrovnání běžného účtu platební bilance (resp. výkonové bilance),

ke změně znaménka salda běžného účtu platební bilance (resp. výkonové bilance). 

Je třeba si uvědomit, že tento přístup k vyrovnávání platební bilance vznikal v době, kdy mezinárodní pohyb kapitálu nehrál v platebních bilancích tak významnou roli, jako je tomu v současné době. Dále mějme na paměti, že tento přístup vychází z tradičních keynesiánských předpokladů, tj. pevných (stabilních) cen, včetně měnového kurzu (fixního měnového kurzu) a z existence volných výrobních kapacit a nedobrovolné nezaměstnanosti. 

Teorie mezinárodní dělby práce v rámci klasické politické ekonomie

     Klasická politická ekonomie představuje první ucelenou ekonomickou školu, v jejímž rámci došlo ke konstituování ekonomie jako vědy (a to s již s jejími základními kategoriemi a hypotézami). Klasická politická ekonomie časově spadá do období let 1660 - 1870, přičemž rozlišujeme její formativní období (1660 - 1776, představitel William Petty) a vrcholné období                   (1776 - 1830), kdy dominovala v rámci ekonomického myšlení, a období            tzv. millovské ekonomie čili poklasické školy Johna Stuarta Milla (1830 - 1870). 

     Hlavní rysy klasické politické ekonomie:

· ekonomický liberalismus (propagace svobody obchodu a konkurence),

· filosofickým východiskem byla filosofie přirozených zákonů (společnost je chápána jako organismus, v němž vládne přirozený řád a platí objektivní věčné přirozené zákony, plynoucí z lidské povahy, jejich působení směřuje nastolení či obnovení rovnováhy a nevyžaduje státní zásahy), 

· předmětem zájmu byla hlavně makroekonomie, zejména zkoumání faktorů a mezí růstu národního důchodu (národního bohatství) a jeho rozdělování mezi hlavní společenské třídy (třídu kapitalistů, třídu dělníků a třídu pozemkových vlastníků),   

· za hlavní faktor růstu bohatství se považoval růst produktivity práce v důsledku rozvoje dělby práce v rámci vnitřního trhu a zahraničního obchodu,

· byla vypracována teorie relativních (poměrných) cen čili teorie hodnoty v podobě nákladové teorie cen či pracovní teorie hodnoty a teorie relativních (poměrných) cen služeb výrobních faktorů (teorie rozdělování) v podobě teorie přebytku (teorie mezd, zisků a pozemkové renty).   

     K hlavních představitelům vrcholného období klasické politické ekonomie patří Adam Smith (1723 - 1790) a David Ricardo (1772 - 1823), kteří mimo jiné vytvořili první teorie mezinárodního obchodu - teorii absolutních výhod         (Adam Smith) a teorii komparativních (srovnatelných) výhod (David Ricardo). 

    Adam Smith svoji teorii absolutních výhod publikoval ve svém slavném díle “Pojednání o podstatě a původu bohatství národů” z roku 1776, kde také přišel s méně známým pojmem tzv. neviditelné ruky trhu. Neviditelná ruka trhu konkrétně znamená, že souladu zájmů jednotlivce a společnosti lze dosáhnout bez zásahu státu, jelikož jednotlivci, sledující pouze vlastní sobecký zájem, vedeni neviditelnou rukou trhu současně poskytují cenné služby jiným, takže konečné důsledky individuálního egoismu jsou blahodárné pro všechny (platí to ovšem  za předpokladu respektování etických norem a smyslu pro spravedlnost 

- tzv. morálních citů čili moral sentiments a citu sympatie - fellow feeling,           Adam Smith byl totiž také morální filosof a napsal dílo “Teorie morálních citů”, v roce 1759). Teorie absolutních výhod pak znamená, že každá země se specializuje na výrobu a vývoz toho zboží, které může vyrábět s absolutně nižšími náklady (kde je tedy absolutně výkonnější, efektivnější než jiné země) a naopak dováží takové zboží, které vyrábí s absolutně vyššími náklady (s nižší produktivitou, kde je tedy absolutně méně výkonná než jiné země). 

Příklad:

V Portugalsku vyrobí 1000 yardů (914,4 metrů) sukna 90 dělníků a v Anglii je na to potřeba až 100 dělníků.  

V Portugalsku vyrobí (vypěstuje) 120 galonů (454,35 litrů) vína 120 dělníků a v Anglii na to stačí jen 80 dělníků.

Výsledkem je, že Portugalsko vyváží sukno a Anglie víno. 

    Pokud je jedna země při výrobě všech statků absolutně efektivnější a druhá absolutně méně efektivnější, pak by podle teorie absolutních výhod nedocházelo k žádné zahraniční výměně (např. mezi hospodářský vyspělými zeměmi a rozvojovými zeměmi). K takové výměně však v praxi dochází, teoretické vysvětlení přinesl David Ricardo ve svém díle “Zásady politické ekonomie a zdanění” z roku 1817 v podobě teorie komparativních výhod. Teorie komparativních výhod znamená, že každá země se specializuje na výrobu a vývoz toho zboží, které může vyrábět s relativně nižšími náklady (kde je tedy relativně výkonnější, efektivnější než jiné země) a naopak dováží takové zboží, které vyrábí s relativně vyššími náklady (s nižší produktivitou, kde je tedy relativně méně výkonná než jiné země). 

Příklad:

V Portugalsku vyrobí 1000 yardů sukna 90 dělníků a v Anglii je na to potřeba až           100 dělníků.  

V Portugalsku vyrobí (vypěstuje) 120 galonů vína 80 dělníků a v Anglii je na to potřeba až 120 dělníků.

Absolutní výhoda Portugalska u obou zboží a absolutní nevýhoda Anglie u obou zboží. K vzájemně výměně přesto dochází na bázi komparativních výhod. U vína má Portugalsko 66% anglických nákladů a u sukna až 90% anglických nákladů, tedy Portugalsko je relativně na tom hůře u sukna a Anglie relativně hůře u vína. Výsledkem je, že Portugalsko vyváží víno a dováží sukno a Anglie naopak vyváží sukno a dováží víno. Při specializaci navíc obě země společně vyrobí více než před specializací.
Výroba před specializací: 2000 yardů sukna a 240 galonů vína. 

Výroba po specializaci: 2200 yardů sukna (220 dělníků) a 255 galonů vína        (170 dělníků).     

Obchod na bázi komparativních výhod se rozvine ovšem jen tehdy, kdy mezi oběma zeměmi nedochází k intenzívním pohybům kapitálu.
     David Ricardo svou teorií komparativních výhod demonstroval vzájemnou výhodnost zahraničního obchodu, nezabýval se však problémem, v jakém směnném poměru  budou země směňovat svá zboží (stanovení světových cen) a jak se země podělí o přínos z mezinárodního obchodu. Tento problém řešil až Ricardův žák John Stuart Mill (1806 - 1873), autor známé učebnice “Zásady politické ekonomie s některými aplikacemi v sociální filosofii” z roku 1848.      J. S. Mill vymezil hranici, ve kterých se bude mezinárodní (světový) směnný poměr pohybovat: těmito hranicemi jsou národní směnné poměry obou obchodujících zemí, které existovaly před zapojením do mezinárodního obchodu. 

Příklad (viz výše):

V Portugalsku vyrobí 1000 yardů sukna 90 dělníků a v Anglii je na to potřeba až           100 dělníků.  

V Portugalsku vyrobí (vypěstuje) 120 galonů vína 80 dělníků a v Anglii je na to potřeba až 120 dělníků.

Portugalsko vyváží víno a dováží sukno a Anglie naopak vyváží sukno a dováží víno.

Směnný poměr je v Portugalsku 1,5 galonů vína za 11 yardům sukna, respektive 1 galon vína za 7,33 yardů sukna. 

Směnný poměr v Anglii je 1 galon vína na 10 yardů sukna (podle produktivity práce jednoho dělníka). 

Anglie:                                       1,0 galon     :     10 yardům

Portugalsko:                               1,5 galonu   :     11 yardům

                                                   (1 galon       :     7,33 yardům)

Směnný poměr mezi zeměmi:    1,5 galonu   :     10 yardům  

                                                    1 galon        :     7,33 yardům

Kdy budou země ochotny směňovat:

· Anglie tehdy, když dostane za sukno více něž je národní poměr 10 yardů sukna = 1 galon vína a zase méně než 1,5 galonu vína,

· Portugalsko tehdy, když  dostane za víno více než je národní poměr 1 galon vína = 7,33 yardů sukna a méně než 10 yardů sukna. 

     Vzniká ovšem otázka, kde konkrétně mezi těmi hranicemi bude směnný poměr ležet. J. S. Mill tento problém řešil zákonem reciproční (vzájemné) poptávky, podle něhož mezinárodní poměr se ustálí na takové výši, při níž bude                      v rovnováze nabídka a poptávka u obou výrobků (např. pro směnný poměr 1galon vína = 8 yardů sukna čili 10 yardů sukna = 1,25 galonů vína je to 9000 yardů sukna a 1125 galonů vína). Mill tak připouštěl tedy vliv poptávky na mezinárodní směnný poměr, ačkoliv v duchu klasické politické ekonomie popíral vliv poptávky na národní směnný poměr. 

     Velikost mezinárodního směnného poměru má samozřejmě vliv na to, jak se rozdělí celkový přínos z mezinárodní dělby práce mezi obchodující země. Země totiž získá tím větší díl přínosu z mezinárodní dělby práce, čím méně se její národní směnný poměr blíží mezinárodnímu směnnému poměru (jinak řečeno, čím více se mezinárodní směnný poměr blíží národnímu směnnému poměru jejího obchodního partnera). V našem příkladě více získá Anglie než Portugalsko. Kdyby mezinárodní směnný poměr ležel uprostřed intervalu národních směnných poměrů, podělily by se obě země o přínos z mezinárodního obchodu stejným dílem (mezinárodní směnný poměr by v tomto případě musel činit 1 galon sukna =  8,67 yardů sukna neboli 10 yardů sukna = 1,15 galonů vína). 

        Ze zákona vzájemné poptávky také plyne zajímavý závěr, že obchodují-li spolu velká země (s velkou poptávkou po zahraničním zboží) a malá země            (s malou poptávkou po zahraničním zboží), bude si malá země přisvojovat větší díl výhod z mezinárodní směny, ovšem jen tehdy obchodují-li tyto země spolu jen samy (jinak velká poptávka může být reprezentována větším množstvím menších zemí). 

      Klasická politická ekonomie přispěla rovněž k zformování teorie platební (obchodní) bilance. V jejím rámci došlo totiž k vypracování teorie, podle níž existuje mechanismus, automaticky odstraňující nerovnováhu platební (obchodní) bilance mezi obchodujícími zeměmi. Konkrétně šlo o tzv. mechanismus drahých kovů (jakožto formy cenového vyrovnávacího efektu či mechanismu), který rozpracoval anglický filosof David Hume (1711 - 1776) ve svém díle “Politické rozpravy” z roku 1752. Tato teorie se opírá                               o kvantitativní teorii peněz (M . V = P . Y) a existenci systému zlatého standardu (oběhu plnohodnotných peněz v podobě mincí z drahých kovů či bankovek směnitelných za zlato). Potom např. aktivní obchodní bilance vede k přílivů peněz v podobě drahých kovů do země, v dané zemi roste množství peněz v oběhu (M), což vede k růstu domácí cenové hladiny (P) a k poklesu konkurenční schopnosti domácího zboží, důsledkem je pokles vývozu a růst dovozu, takže obchodní (platební) přebytek se časem rozplyne. Při pasivní obchodní bilanci tento mechanismus působí opačně: pasivní obchodní bilance vede k odlivu peněz ze země, klesá zde množství peněz v oběhu (M), což vyvolá  pokles domácí cenové hladiny (P) a růst konkurenční schopnosti domácího zboží, důsledkem je růst vývozu a pokles dovozu, takže schodek obchodní bilance časem zmizí. Výše popsaný mechanismus ovšem nedoceňuje možnosti mezinárodního pohybu kapitálu (vývozu a dovozu kapitálu, investování přebytků v zahraničí či půjčování ze zahraničí). Také se zde mlčky předpokládá plná zaměstnanost v dané zemi, což nemusí být vždy splněno.  

Teorie mezinárodního obchodu v rámci neoklasické ekonomie

     Pří výkladu mezinárodního obchodu neoklasická ekonomie jednak navázala na teorie klasické politické ekonomie, jednak přišla s vlastními modely mezinárodního obchodu. Z klasické politické ekonomie převzala neoklasická ekonomie Ricardovu teorii komparativních výhod  a Millovu teorii reciproční poptávku (viz přednáška Teorie mezinárodní dělby práce v rámci klasické politické ekonomie), které ovšem rozvinula v neoklasickém duchu. Neoklasická ekonomie totiž odmítla Ricardovu (a následně i Marxovu) pracovní teorii hodnoty. Na místo ní postavila tzv. koncepci výrobních faktorů, podle které se na tvorbě nového bohatství podílejí všechny tyto výrobní faktory (práce, půda a kapitál). Mezi první, kdo hovořili o produktivnosti všech faktorů, patřil             Jean Baptiste Say (1767 - 1832), představitel francouzské větve klasické politické ekonomie. J. B. Say se tak stal průkopníkem moderní teorie rozdělování.      

     Při vysvětlování teorie komparativních výhod pak neoklasická ekonomie musela nahradit pracovní náklady tzv. alternativními náklady či náklady (obětované) příležitosti. Náklady příležitosti (alternativní náklady) vznikají proto, že ve světě vzácnosti zvolit si jednu věc, znamená se vzdát něčeho jiného. Náklady příležitosti představují tak hodnotu ušlého statku, ušlé služby či ušlého příjmu. Náklady rozhodnutí mají hodnotu nejlepší dostupné, ale nerealizované alternativy (příležitosti). K ilustraci volby ve světě omezených zdrojů pak v neoklasické ekonomii slouží hranice produkčních možností (PPF - Possibily Production Frontier), která představuje alternativní kombinace dvou výrobků, které mohou být vyrobeny s daným rozsahem zdrojů (např. práce a kapitálu) při dané úrovni technologie. Sklon (směrnice) křivky PPF (v určitém daném bodě) udává mezní míru transformace produktu (MRPT). Křivka PPF tak umožňuje graficky znázornit výši alternativních nákladů (nákladů obětované příležitosti). Alternativní náklady zavedl do ekonomie představitel rakouské školy         Friedrich von Wieser (1851 - 1926) a v teorii mezinárodního obchodu je potom aplikoval americký ekonom Gottfried Haberler (1900 - 1997).

     Kromě křivky PPF k demonstraci výhod z mezinárodního obchodu slouží v neoklasické ekonomie ještě indiferenční křivky (křivky lhostejnosti) - ty znázorňují takové kombinace dvou statků, které přinášejí spotřebitelům stejný celkový užitek (čili stejný celkový pocit uspokojení). Křivky lhostejnosti do ekonomie zavedl neoklasický ekonom Vilfredo Pareto (1848 - 1923), do analýzy mezinárodního obchodu pak americký ekonom ruského původu                        Wassily W. Leontief (1906 - 1999). Nejvyšší uspokojení přinese spotřebitelům samozřejmě taková kombinace statků, která se bude jednak nacházet na křivce PPF, jednak bude ležet na nejvyšší dostupné indiferenční křivce. Graficky jde          o bod na křivce PPF, kde se nejvyšší dosažitelná indiferenční křivka dotýká, ale neprotíná, křivku PPF. Národní směnný poměr bude následně dán alternativními náklady v tomto bodě - půjde tedy o sklon tečny v bodě optimální kombinace.         Jestliže se země otevře mezinárodnímu obchodu, do grafu se potom         zabuduje mezinárodní  směnný  poměr   jakožto  sklon příslušné  tečny (přímky),

odpovídající  mezinárodnímu poměru. Působením mezinárodního poměru se pak odpovídajícím způsobem upraví domácí výroba a spotřeba a také vývoz a dovoz příslušné země (grafická ilustrace viz např. Kubišta a kol., 1999, str. 24, obrázek 1.2)      

     Při grafické ilustraci určení rovnovážného mezinárodního poměru pomoci Millovy teorie reciproční poptávky využívá neoklasická ekonomie tzv. křivek reciproční poptávky, zkonstruovaných známým anglickým neoklasickým ekonomem Alfredem Marshallem (1842 - 1924). Požadovaná rovnováha poptávky a nabídky obou statků (např. sukna a pšenice) nastane v bodě, kde se protínají křivky reciproční poptávky obou zemí (např. Anglie a USA). Reciproční křivka Anglie přitom udává, kolik sukna je ochotna Anglie dávat za pšenici. Reciproční křivka USA pak udává, kolik pšenice jsou ochotny dávat USA za sukno (grafická ilustrace určení mezinárodního směnného poměru pomocí křivek reciproční poptávky viz např. Holman, 1990, str. 31, obrázek 8). 

     Specifickým přínosem neoklasické ekonomie k vysvětlení mezinárodního obchodu jsou zejména modely vybavenosti výrobními faktory a také teorie životního cyklu výrobku či upozornění na význam klesajících nákladů. Modely vybavenosti výrobními faktory vycházejí ze dvou základních předpokladů:

· různé statky se liší v relativní náročnosti na jednotlivé výrobní faktory, to znamená, že určitý statek vyžaduje ke své výrobě hodně určitého výrobního faktoru v poměru k ostatním faktorům, cena statku je pak silně ovlivněna cenou toho výrobního faktoru, který se na jeho výrobě podílí relativně nejvíce;

· různé země se liší ve vybavenosti jednotlivými výrobními faktory, to znamená, že některý výrobní faktor je v určité zemi hojný v poměru ke zbývajícím, relativně vzácnějším faktorům. 

     Vycházeje z těchto klíčových předpokladů dospěli švédští ekonomové                              Eli Filip Heckscher (1879 - 1952) a Bertil Goothard Ohlin (1899 - 1979) v závěru, že země se bude specializovat na výrobu a vývoz takových statků, které jsou relativně náročné na ten výrobní faktor, kterým je země relativně nejlépe vybavena. Hojný faktor bude podle nich v zemi relativně levný a proto budou levné i výrobky s vysokým obsahem tohoto faktoru. Takové jsou             hlavní závěry těchto švédských ekonomů. Jejich teorie, známá jako           Heckscher - Ohlinova teorie, ovšem předpokládá plné využití všech výrobních faktorů, stejnou výrobní techniku určitého statku ve všech zemích a omezenou pohyblivost výrobních faktorů mezi zeměmi. To vše snižuje vypovídací schopnost této, jinak zajímavé teorie.  

     Z Heckscher - Ohlinovy teorie plyne, že zapojení do mezinárodního obchodu bude mít vliv na ceny výrobních faktorů a tím i na rozdělování důchodů v zemi. Tento vliv poprvé formulovali ekonomové Wolfgang Friedrich Stolper                    a Paul Anthony Samuelson (nar. 1915), a tak je znám jako                             Stolper - Samuelsonův teorém. Podle tohoto teorému se v zemi po zapojení do mezinárodního obchodu zvýší výroba statků, náročných  na  relativně hojný - v této zemi - výrobní faktor (tyto statky se budou vyvážet) a naopak se sníží výroba  statků, náročných na relativně vzácné - v této zemi - výrobní faktory (tyto statky se budou dovážet). Poptávka po hojném výrobních faktoru se pak v této zemi zvýší a tím také vzroste jeho cena. Naopak poptávka po vzácných výrobních faktorech se sníží a tím také poklesne jejich cena.

     Změna cen výrobních faktorů přirozeně povede ke změnám v příjmech vlastníků těchto faktorů. Vlastníci hojného výrobních faktoru se obohatí, vlastníci vzácných výrobních faktorů však zchudnou (toto zchudnutí je většinou relativní, ale někdy může být i absolutní). Mezinárodní obchod obohacuje zemi jako celek, ne všechny důchodové skupiny však mají z něho stejný přínos. Vlastníci hojného výrobního faktoru budou tak logicky vystupovat jako zastánci svobodného (volného) obchodu a vlastníci vzácných výrobních faktorů spíše jako stoupenci ochranářství (protekcionismu). Samuelson později z Stolper - Samuelsonova teorému vyvodil další důležitý závěr, že mezinárodní obchod vyvolává tendenci ke zmenšování rozdílu v ceně výrobních faktorů, které existují mezi zeměmi - the factor price equalization theorem (věta o vyrovnávání cen výrobních faktorů). To znamená, že mezinárodní obchod zmenšuje rozdíly mezi reálnými mzdami různých zemí či rozdíly v mírách zisku nebo ve výši pozemkových rent. V jedné zemi je např. hojná práce (oproti půdě) a tím nízké mzdy a vysoké pozemkové renty. V jiné zemi je tomu naopak - země je bohatá na půdu (chudá na práci) a tím tam jsou vysoké mzdy a nízké renty. Začne-li obchod mezi oběma zeměmi, pak v první zemi poroste poptávka po práci (jakožto hojném faktoru), což tam zvýší mzdy. V druhé zemi opačně poroste poptávka po půdě, což tam zvýší pozemkové renty. Původní rozdíly ve mzdách a pozemkových rentách se tak poklesnou. 

     S Heckscher - Ohlinovou teorií souvisí ještě jeden teorém, a to Rybczynského teorém či Rybczynského efekt (podle ekonoma                  Tadeusze Mieczysława Rybczynského). Rybczynského teorém je vlastně faktorem, jehož dynamické působení v čase vede ke specializaci obchodu podle Heckscher - Ohlinovy teorie. Podle Rybczynského teorému totiž platí, že pokud se zvýší vybavenost země jedním z faktorů (např. kapitálem), výroba statku relativně náročnějšího na tento faktor se zvýší a současně se sníží výroba statku náročnějšího na faktor, jehož množství se nezměnilo (např. na práci). Změna faktorové vybavenosti tak ovlivní hranici produkčních možností země (PPF). Rybczynského efekt bude mít dopad i na obchodní toky. Pokud již dříve byl statek, jehož se výroba zvýšila, exportní komoditou země, potom růst jeho výroby povede k růstu exportu tohoto statku. Současně dojde ke zvýšení požadavků na dovoz statku, jehož výroba se snížila (ilustrace Rybczynského teorému viz Kubišta a kol., 1999, str. 38, obrázek 1.9). Pokud se zvýší výroba statku, který země původně dovážela, potom klesnou nároky na dovoz tohoto statku a utlumí se i export statku, jehož domácí výroba se omezila. Rybczynského teorém ovšem předpokládá neměnnost světových cen čili mezinárodního směnného poměru (směnných relací). 

     Heckscher - Ohlinovy teorie byla v 50. letech 20. století zpochybněna výsledky empirického výzkumu provedeného již jednou v tomto textu zmiňovaným ekonomem Wassily W. Leontiefem (viz výše). Jeho výzkum překvapivě ukázal, že USA nevyvážejí statky převážně náročné na kapitál, ale spíše statky náročné na práci (přitom USA jsou považovány za zemi bohatě vybavenou kapitálem oproti ostatním výrobním faktorům). Zrodil se tak           tzv. Leontiefův paradox. Sám Leontief si dosažené výsledky vysvětloval třikrát větší produktivitou práce v USA ve srovnání s ostatními zeměmi (proto navrhoval vynásobit množství práce v USA třikrát). Dnes se Leontiefův paradox vysvětluje koncepcí lidského kapitálu (hlavně investicemi do zvyšování kvalifikace pracovní síly).

     Neoklasická ekonomie nemalou část mezinárodního obchodu vysvětluje rovněž jinými koncepcemi než modely vybavenosti výrobními faktory. Část obchodu bývá vysvětlována klesajícími náklady v důsledku zvyšování výrobní série produkovaných statků. Zhromadňování výroby určitého statku umožňuje snižování průměrných (jednotkových) nákladů a tím i ceny tohoto statku. To pak vede ke specializaci jednotlivých zemí na výrobu těch statků, které země takto hromadně vyrábějí. A tak se může rozvinout obchod mezi jednou zemí, která ve velkém vyrábí automobily, a druhou zemí, která zavedla hromadnou výrobu letadel.      

     Část mezinárodního obchodu je vysvětlována teorií životního cyklu výrobku (teorií výrobkového cyklu). Teorii životního cyklu byla formulována americkým ekonomem Raymondem Vernonem v 60. letech 20. století. Podle něho průmyslový výrobek prochází určitým cyklem své technologické vyspělosti: zpočátku je špičkovým výrobkem, pak se stává standardním výrobkem a nakonec je podprůměrným výrobkem.  Jestliže země vyvine zcela nový výrobek, pak má jednoznačně výhodu při jeho vývozu na světový trh, byť nemusí být pro jeho výrobu příznivě vybavena výrobními faktory. Tato výhoda je ovšem jen dočasná. Když se tento výrobek stane standardním výrobkem, pak jeho výroba a vývoz přejdou do zemí, které jsou pro jeho výrobu vybaveny příznivěji výrobními faktory. Podprůměrný výrobek pak může být vyráběn a exportován zeměmi technicky zaostávajícími. K podobným závěrům dochází i teorie technologické (inovační) mezery mezi zeměmi (amerického ekonoma         V. M. Posnera), takže tyto teorie často splývají dohromady.  

       Neoklasická ekonomie vypracovala rovněž vlastní teorie platební bilance a měnového kursu. Jedná se zde o tzv. kursový mechanismus vyrovnávání platební bilance a teorii parity kupní síly (v absolutní a relativní verzi). Kursový mechanismus a teorii platební bilanci si však osvětlíme později - to znamená, že budou předmětem až dalších přednášek.   

Světová ekonomika - úvodní poznámky 
  Světová ekonomika je ekonomickou disciplínou, zkoumající světovou ekonomiku, světové hospodářství. Nutno rozlišit ekonomickou realitu (ekonomiku) a vědu, zabývající se touto realitou (reflexe). 

    Pojem “ekonomika” je spojován s určitým modelem hospodářství (tržní ekonomika, příkazová ekonomika, smíšená ekonomika, zvyková ekonomika) nebo s určitou vědní disciplínou, která zkoumá zvláštnosti hospodářské činnosti v určitém úseku či odvětví (ekonomika průmyslu, ekonomika dopravy, ekonomika služeb atd.). Ekonomiku lze však pojímat jako systém, ve kterém se realizuje hospodářský proces vymezený hranicemi určitého území - nejčastěji státu (např. česká ekonomika) či nějakého sdružení států (ekonomika Evropské unie).

     Světová ekonomika (světové hospodářství) pak představuje souhrn národních ekonomik (národních hospodářství) jednotlivých zemí spjatých navzájem systémem mezinárodních ekonomických vztahů.  Vzniká tak spojený systém  v podobě vzájemně na sebe působících jednotlivých částí (podsystémů či prvků) a systému jako celku. Současná světová ekonomika je proto složitý sociálně - ekonomický systém, který se skládá z řady subsystémů propojených mezinárodními ekonomickými vztahy (mezinárodní obchod, pohyb kapitálu a pracovních sil). 

    Světové hospodářství (světovou ekonomiku) je možné tedy charakterizovat jako specifickou ekonomickou strukturu, vyznačující se určitým stupněm vzájemné závislosti prvků (národních hospodářství, národních ekonomik).                V průběhu vývoje se mění vztahy mezi těmito prvky. K rozvoji světové ekonomiky (světového hospodářství) jsou nezbytné tyto předpoklady: 

- rozvinutí mezinárodní (světové) dělby práce,

- mezinárodní (světový) obchod a světový trh (např. určitých komodit), 

- mezinárodní (světové) hospodářské instituce a organizace.      

     Ve vývoji světové ekonomiky lze jako obecnou tendenci vymezit proces internacionalizace výroby.  Ta má mnohotvárné formy projevu:

- zesilování otevřeného charakteru ekonomik jednotlivých zemí a jejich skupin,

- zmezinárodnění vědeckého výzkumu a vědeckotechnického pokroku,

- přijímání cizích vzorů a objektivizace “efektu napodobení” (imitace) spojených s unifikací nabídky a poptávky ve sféře výroby a spotřeby v různých zemích a oblastech. 

  Globalizaci lze považovat za pokročilejší a komplexnější formu internacionalizace, která zahrnuje i funkcionální integraci mezinárodně rozptýlených aktivit.  Globalizace tak umožňuje nárůst multilateralismu, který se odráží ve schopnosti jednotlivých zemí chovat se multilaterálně (mnohostranně).  De Gaulle - všemi azimuty. 

       Proces integrace však probíhá většinou regionálně čili v rámci určitého regionu.  Jde o regionální integraci (regionalismus) - pohyb dvou či více ekonomik (resp. společností) k větší vzájemné integraci. Univerzalizace ekonomiky v podobě globalizace (multilateralismus)  tedy koexistuje v rozporné jednotě s regionalismem (regionální integrací).     

     Světová ekonomika je tak navzdory globalizaci strukturou multiregionální, jež je často označována za strukturu polycentrickou. Klíčové jsou tři makroregiony (tzv. triáda) - Evropská unie (spolu s ESVO vytvářející Evropský hospodářský prostor - EHP),  Spojené státy (propojené s Kanadou a Mexikem    v rámci NAFTA) a Japonsko (se zázemím v asijském rozvojovém regionu). Další makroregiony - např. Rusko a Čína. Pozornost se věnuje rovněž rozvojovým zemí a  tranzitivním zemím. 

     Ve vývoji světové ekonomiky se rozlišují jednotlivé etapy. Jedno členění počítá se třemi etapami ve vývoji světové ekonomiky (Brůžek, 2003): 

- první etapa představuje vznik světové ekonomiky, týká se 70. let 19. století až do roku 1918,

- druhá etapa se týká vývoje od konce 1. světové války do konce 2. světové války (1918 - 1945),

- třetí etapa  představuje vývoj po druhé světové válce. 

     Jiné (podrobnější) členění vymezuje pět etap ve vývoji světové ekonomiky (Cihelková a kol., 2001): 

- 1 etapa: vznik a formování světové ekonomiky v poslední třetině 19. století (moderní kolonialismus),

- 2. etapa: od přelomu 19./20. století do konce 1. světové války (nárůst rozporů mezi metropolemi, národní a sociální rozpory),

- 3. etapa: obtížný meziválečný vývoj (rozpory mezi vítězi a poraženými),

- 4. etapa: poválečný vývoj (50. - 60. léta 20. století - prosperita, 70 - 80. léta 20.století - strukturální krize),

- 5. etapa: 90. léta 20. století (počátek nové etapy ve vývoji světové ekonomiky, směřování k jednotné světové tržní ekonomice, nová ekonomika, nadějná                90. léta přes všechny potíže - např. finanční a měnové krize, nárůst komplikací po roce 2001 - terorismus, “střet civilizací”, „krize“ globalizace - odmítnutí        tzv. evropské ústavy v roce 2005, krach jednání WTO o další liberalizaci mezinárodního obchodu v roce 2006).  

Příčiny mezinárodního obchodu a funkce zahraničního obchodu 

     Jako zahraniční obchod označujeme směnu zboží se zahraničím včetně nositelů této směny označujeme (týká se obchodu určité země s jinými státy, jde tedy o vesměs bilaterální vztahy). Mezinárodní obchod potom představuje souhrn obchodů několika nebo všech zemí mezi sebou navzájem a je výrazem rozšiřující se mezinárodní dělby čili dělby práce mezi různými zeměmi (zde se jedná vesměs o multilaterální vztahy).       

    Příčiny mezinárodního obchodu:

a) rozmanitost výrobních podmínek, jejíž důsledkem je to, že vyrobené statky a služby se v jednotlivých oblastech mohou velmi lišit, což tvoří základ pro přirozenou specializaci oblastí,

b) užitek z rozměru velikosti výroby, kdy s rozsahem výroby se snižují výrobní náklady na jednotku a tím roste produktivita práce a zvyšuje se míra zisku, což tvoří východisko pro ekonomickou specializaci výroby,

c) rozdíly ve spotřebitelském vkusu, kdy v jednotlivých zemích je obliba určitého zboží rozdílná, občané zde mají rozdílné záliby, preference,  

d) princip absolutních a komparativních výhod, kdy země se specializuje na výrobu a vývoz toho zboží, které může vyrábět s absolutně či relativně s nižšími náklady (kde je výkonnější, efektivnější než jiné země) a naopak dováží takové zboží, které vyrábí s absolutně či relativně vyššími náklady (kde měně výkonná, méně efektivní než jiné země),

e) další rozdíly v ekonomických či geografických podmínkách mezi zeměmi, např. rozdíly ve vybavenosti výrobními faktory, v úrovni vědeckotechnického pokroku, v úrovni lidského kapitál, v geografické koncentraci výroby (centrum, periferie). 

    Hlavní funkce zahraničního obchodu v ekonomice:

1. Transformační funkce zahraničního obchodu - zahraniční obchod rozšiřuje možnosti domácí (národní) spotřeby -  umožňuje dovoz zboží, které daná země nevyrábí, dovoz zboží za zahraniční úvěr, dovoz zboží, které se vyrábí v jiné zemi za nižší náklady, než jej vyrábějí domácí výrobci, jde hlavně o dovoz zboží, zajištění potřebné užitné hodnoty, dovážet lze však i výrobní faktory (kapitál, technologie, pracovní sílu), jedná se také o využití zahraničních úvěrů  k rozšíření domácích zdrojů.

2. Transkriptivní (transmisní) funkce zahraničního obchodu - představuje tok informací, kritérií a stimulů z vnějšího prostředí a jejich vliv na domácí (národní) ekonomiku, její konkurenceschopnost, tyto informace pak ovlivňují rozhodování domácích subjektů (podle stupně otevřenosti ekonomiky). 

    Další funkce zahraničního obchodu:

3. Růstová funkce zahraničního obchodu - zapojení země do mezinárodní dělby práce formou zahraničně obchodní výměny umožňuje dosahování úspor národní (domácí) práce čili naplňování principu (zákona) ekonomie času. Jde         o vhodnou substituci domácí výroby a domácích zdrojů dovozem levnějšího zboží či využitím levnějších zahraničních zdrojů., růstová funkce úzce souvisí                        s vytváření specializačního profilu ekonomiky, a to zejména v relativně malých otevřených ekonomikách (jako je např. naše česká ekonomika). 

4. Funkce zahraničního obchodu jako bariéry růstu domácí ekonomiky - za určitých specifických podmínek mezinárodní konkurence např. může ničit         tzv. nezralá odvětví čili odvětví v počátečním stádiu vývoje, v rozvojových zemích mezinárodní obchod vede k nezdravé orientaci na výrobu a export monokulturních produktů či surovin, v podmínkách centrálně plánované ekonomiky při subjektivně stanovených vysokých tempech růstu domácí ekonomiky dochází k nadměrnému růstu požadavků na dovoz, který nemusí být v souladu s vývojem zahraniční poptávky po exportním zboží, to vyvolá zvýšený tlak na export, zhoršení vývozních cen a tím i reálných směnných relací (poměr vývozních a dovozních cen), k substituci dovozu domácí méně efektivní produkcí, to vše potom zhoršuje rozvojové podmínky ekonomiky. 

5. Netriviální interakce mezi růstem celkového důchodu, vývojem dovozu a vývojem vývozu - jde o poznatky keynesiánské makroekonomie, kdy s růstem důchodu roste dovoz, vývoz je nezávislý na vývoji domácího důchodu (autonomní vývoz), potom s růstem důchodu dochází ke zhoršování obchodní bilance země (při fixním měnovém kurzu), dále růst vývozu působí na růst celkového důchodu, a to multiplikačně (multiplikační efekt), stejně jako investice, růst vývoz přitom působí na růst dovozu zprostředkovaně přes růst důchodu a investice vyvolávají dovoz a ne vývoz (opět zprostředkovaně přes růst národního důchodu), konečně aktivní obchodní (výkonová) bilance zvyšuje celkový důchod a pasivní bilance jej snižuje.    

Specifika mezinárodního obchodu službami 

     Služby se v posledních desetiletích staly významnou položkou mezinárodních ekonomických vztahů. Snahy o liberalizaci mezinárodního obchodu hmotným zbožím lze zaznamenat od samotného vzniku GATT čili od konce čtyřicátých let dvacátého století. Naproti tomu v mezinárodním obchodu službami existoval silný protekcionismus prakticky až do konce osmdesátých let dvacátého století. Obrat přineslo Uruguayské kolo GATT. “Závěrečný akt, obsahující výsledky Uruguayského kola mnohostranných pravidel obchodu                s různými komoditami” obsahoval důležitou Všeobecnou dohodu o obchodu službami čili GATS (General Agreement on Trade in Services). Sice se nepodařilo v “Závěrečném aktu” liberalizovat tento sektor podle původních představ, nicméně je zde poprvé právně zakotveno pravidlo nediskriminace zahraničních subjektů vůči domácím firmám.       

     Rozmach služeb ve světové ekonomice, datující se od počátku osmdesátých let dvacátého století, je podmíněn (srov. např. Kubišta a kol., 1999, s. 127):

- růstem podílu služeb na zaměstnanosti a na tvorbě hrubého domácího produktu,

-  revolucí v telekomunikacích a v rozvoji počítačových technologií,

- růstem přímých zahraničních investic do služeb a velikým mezinárodním pohybem pracovních sil,

- rozpadem bretton-woodského měnového systému, který vyvolal mohutný rozvoj bankovních služeb a poradenských služeb v oblasti měnových kursů,  

- zvýšenou potřebou specializovaných služeb v oblasti managementu a lidských zdrojů při řízení podniků. 

   Služby jsou v konfrontaci s hmotným zbožím často definovány jako “nehmotné, neviditelné, neskladovatelné a nezkazitelné zboží”. Ovšem termíny neviditelné a neskladovatelné zboží lze zpochybnit. Divadelní hru je možno shlédnout a data (informace) jsou skladovatelná. Někdy se  u služeb vyžaduje přímý kontakt poskytovatele služeb a spotřebitele. To ale neplatí např.                       u veškerého přenosu informací či v případě automatických telefonních záznamníků. Pracovně se proto ustálila definice služeb, že se jedná o výkony určené pro trh a nemající materializovanou podobu hmotných statků (viz např. Kubišta a kol., 1999, s. 128 či Plchová, Žamberský, Hamarnehová, Taušer, 2003, s. 76). Určité nejasnosti jsou ovšem u služeb, které jsou neoddělitelně spjaty s dodávkami hmotného zboží a s jejich evidencí v sektoru služeb -                     v terciálním sektoru. Např. většina oprav v průmyslu nebo služeb svázaných se stavební činností (stavební projekty) je započítávána do sekundárního sektoru.   

    V současné době existuje v oblasti služeb několik klasifikací (viz např. Kubišta a kol., 1999, s. 129 - 132 a Plchová, Žamberský, Hamarnehová, Taušer, 2003, s. 76 - 79): 

1. Klasifikační systém  OSN v rámci Systému národních účtů podle Mezinárodní odvětvové klasifikace ISIC (International Standard Industrial Classification) identifikuje  138 aktivit v oblasti služeb.

2. GATT (WTO) rozděluje služby z makroekonomického pohledu (makropohledu) a  z mikroekonomického pohledu (mikropohledu). 

Z makropohledu služby dělí GATT do čtyř kategorií:

a) služby materializované ve zboží (filmy, knihy, zvukové záznamy apod.),

b) služby komplementární vůči obchodu s hmotnými statky (doprava, skladování, reklama a inzerce, bankovní služby přímo spjaté s obchodem hmotným zbožím, zastupitelské služby apod.),

c) služby substituční vůči obchodu s hmotnými statky (leasing, chartrování, franchising, oprava a údržba),

d) služby bez vztahu k obchodu s hmotným zbožím (informační služby, cestovní služby, telekomunikace, zpracování dat, zdravotní služby, právní služby, účetní služby, inženýrské služby, pojištění mimo pojištění zboží, bankovní služby mimo bankovní služby spjaté s obchodem se zbožím atd.).   

Z mikropohledu  GATT rozlišuje dvanáct kategorií služeb:

a) obchodní služby - profesionální služby (právní, zdravotní, pečovatelské, veterinární, daňové služby apod.), počítačové a jim příbuzné služby, výzkumně-vývojové služby, realitní služby, leasingové služby a ostatní obchodní služby (reklama, konzultace atd.),

b) komunikační služby - poštovní služby, kurýrní služby, telekomunikační služby, audiovizuální služby a ostatní komunikační služby,

c) konstrukční a příbuzné inženýrské služby - konstrukční služby pro občanskou výstavbu, konstrukční služby pro ostatní výstavbu, instalace a montáže,  stavební kompletace a ostatní konstrukční služby,

d) distribuční služby - komisionářské služby, velkoobchod, maloobchod,  franchising a ostatní distribuční služby,

e) služby spojené  s výchovou a vzděláním - služby v oblasti základního vzdělání, středního vzdělání, vyššího vzdělání,  v oblasti vzdělávání dospělých a ostatní vzdělávací služby,

f)  služby spojené s ochranou životního prostředí - s čištěním odpadních vod,                         s likvidací odpadů, asanační a jim podobné služby a ostatní služby spojené                      s ochranou životního prostředí,

g) finanční služby - pojišťovací služby, bankovní a ostatní finanční služby,

h) zdravotní a sociální služby - služby nemocnic, ostatní zdravotnické služby, sociální služby a ostatní služby (jde o jiné služby než v bodě a mikropohledu),

i) cestovní ruch - služby hotelů a restaurací, služby poskytované cestovními agenturami, turistické služby a ostatní služby spojené s cestovním ruchem, 

j) rekreační, kulturní a sportovní služby - zábava (divadlo, koncerty apod.), služby tiskových kanceláří, služby knihoven, archivů a muzeí, sportovní a rekreační služby a ostatní příbuzné služby,

k) dopravní služby - námořní doprava, vnitrozemská říční doprava, letecká doprava, kosmická doprava, železniční doprava, ropovody a produktovody, kombinovaná doprava a ostatní dopravní služby,

l) ostatní, jinde nezahrnuté služby.

3) Klasifikace MMF (IMF) používána i u nás při sestavování platební bilance, zde se služby v rámci bilance služeb dělí do tří skupin:

a) doprava,

b) cestovní ruch,

c) ostatní služby obchodní a neobchodní povahy - spojové služby, stavební a montážní služby, služby v oblasti pojištění, finanční služby, služby výpočetní techniky a informací, autorské honoráře a licenční poplatky, ostatní obchodní služby, služby v oblasti kultury, zábavy, sportu, rekreace, zdravotnictví či vzdělávání a vládní služby. 

 4) V kategorizaci a definici služeb v mezinárodních ekonomických vztazích se také pracuje s pojmy faktorové služby (factor services) a nefaktorové služby  (non-factor services). Faktorové služby představují finanční převody spjaté                          s nasazením pracovních sil nebo kapitálu v zahraničí - jsou to tedy finanční převody mezd, dividend, úroků, nájemného apod. Tyto služby jsou neobchodovatelné na mezinárodním trhu a nejsou proto předmětem mezinárodního obchodu. Nefaktorové služby jsou obchodovatelné, jejich převod je spojen s tržním mechanismem a jsou tedy předmětem mezinárodního obchodu. Pod pojmem nehmotný obchod či neviditelný obchod (inviseble trade, invesibles) se rozumí souhrn jak faktorových služeb, tak služeb nefaktorových. 

    GATT (WTO) uvádějí dopravní služby, cestovní ruch a ostatní soukromé služby jako komerční služby (commercial services). Některé služby jsou ze své podstaty obchodovatelné pouze na vnitřním trhu a nezapojují se do mezinárodních ekonomických vztahů  - jde např. o sociální služby, komunální služby, státní služby či některé služby spojené s ochranou životního prostředí. 

     Služby poskytované v mezinárodní styku představují finanční položky, které ovlivňují platební bilanci přímo nebo nepřímo. Přímý vliv mají ty služby, které jsou spojeny s finančními toky přes hranice. Jedná se zpravidla o ty případy poskytování služeb, kde poskytovatel služby a zákazník trvale žijí či sídlí v různých státech. Nepřímý vliv mají pak ty služby, kdy poskytovatel služby a zákazník jsou ze stejného státu, ačkoliv je služba (např. doprava) poskytována v mezinárodním styku. Cestovní ruch je přitom ve statistice definován jako “činnost osoby, cestující na přechodnou dobu do místa mimo její běžné životní prostředí (mimo místo bydliště), a to na dobu kratší než je stanovena (u mezinárodního cestovního ruchu tato doba činí jeden rok a                      u domácího cestovního ruchu šest měsíců), přičemž hlavní účel její cesty je jiný než vykonávání výdělečné činnosti v navštíveném místě” (viz např. Plchová, Žamberský, Hamarnehová, Taušer, 2003, s. 79). 

     V současně době služby vytvářejí v rozvinutých ekonomikách kolem 70 % hrubého domácího produktu, podíl služeb na jejich celkovém obchodě pak činí 23% a je vyšší než světový průměr (v roce 2003 služby představovaly přes           20% světového obchodního obratu). Struktura světového vývozu služeb se výrazně mění. Klesá podíl dopravních služeb, zvyšuje se podíl cestovního ruchu a stavebních služeb. Přes nízký podíl na celkovém obchodu službami roste význam finančních, informačních, počítačových a komunikačních služeb.   

    Turistika z hlediska příjmů a podílu na zaměstnanosti je největším oborem v oblasti služeb a dlouhodobě se pohybuje kolem 30% inkasa za celkový nehmotný vývoz. Zaměstnává kolem 10% všeho práceschopného obyvatelstva na světě a zhruba 10% všech investic proudí do rozvoje tohoto oboru. Odvětví turistiky je přitom doménou malých a středních firem. 

    Podíl příjmů z cestovního ruchu na celkových příjmech z obchodu se službami vzrostl z 24% v roce 1980 na 30% v roce 2000 (údaje Konference OSN pro obchod a rozvoj). Příjmy z cestovního ruchu (export služeb cestovního ruchu) v letech 1980 - 2003 rostly průměrných ročním tempem             o 1,4% vyšším než růst exportu hmotného zboží za stejné období. Export zboží tehdy rostl v průměru ročně o 5,8% a příjmy z cestovního ruchu rostly v průměru ročně o 7,2% - pro srovnání celkový export služeb rostl v průměru ročně o 7,0%. Podle studie Světové turistické organizace (UNWTO) z roku 2003 se má počet turistů v příštích 15 letech zdvojnásobit a příjmy by měly vzrůst na čtyřnásobek. Studie předpokládá i velký nárůst turistů do České republiky.     

     V letech 1993 - 1997 byl v České republice narůstající deficit obchodu se zbožím ve stále menší míře kompenzován aktivním saldem bilance služeb. Obrat nastal koncem roku 1997 a příznivý vývoj pokračoval i v roce 1998, kdy schodek obchodní bilance se snížil skoro o 45% a výnos ze služeb se naopak zvýšil o 10%. Míra krytí schodku obchodní bilance tehdy dosáhla 73,7%.            V dalších letech dochází pak k pozvolnému poklesu míry krytí schodku obchodní bilance aktivní bilancí služeb. Výjimečně nepříznivý výsledek roku 2002 (míra krytí dosáhla pouze 29,4%) byl dán snížením aktivního saldo bilance služeb v důsledku stagnace hospodářského růstu v zemích, kam tradičně vyvážíme a dále srpnovými povodněmi, které se nepříznivě promítly do zahraničního cestovního ruchu  (blíže viz Plchová, Žamberský, Hamarnehová, Taušer, 2003, s. 79 - 87).  

Mezinárodní pohyb kapitálu a zahraniční zadluženost země

     Kapitál:

1) Označení výrobního faktoru, který je vyráběn ekonomickým systémem. Kapitálové statky (budovy, stroje a zařízení, zásoby materiálů, surovin, polotovarů a neprodaných výrobků) jsou vyráběné statky, používané jako vstupy výrobních faktorů do další výroby. Kapitál v toto pojetí bývá odlišen jako sekundární výrobní faktor od půdy a práce, považovaných za primární výrobní faktory, o nichž se předpokládá, že nejsou vyráběny ekonomickým systémem. V důsledku heterogenní povahy se měření kapitálu stalo v ekonomické teorii předmětem mnoha polemik.

2) Termín používaný ve smyslu finančních aktiv v podobě peněz, obligací, akcií. Aktivum obecně je předmět, který má tržní čili směnnou hodnotu                a tvoří část bohatství nebo majetku svého vlastníka. V ekonomii se rozlišují ”reálná” aktiva čili hmotná aktiva, jako jsou stroje, zařízení, budovy a půda, poskytující služby ve výrobě nebo přímo spotřebitelům, a finanční aktiva, které představují nároky či tituly na obdržení důchodu, resp. jiné hodnoty od druhé osoby (srov. Pearce, 1995, str. 151 a str. 8).

     Základním definičním znakem mezinárodních kapitálových toků je změna vlastnictví mezi rezidenty (tuzemci) dvou rozdílných zemí. Není důležitá měna, ve které transakce probíhá, ani časová platnost transakce. Předmětem zahraničních kapitálových transakcí jsou finanční instrumenty (cenné papíry, obchodní úvěry), nefinanční majetek (stroje a zařízení, zásoby obilí)                     a nehmotný majetek (autorská práva, patenty). Pohyb kapitálu se spolu s pohybem zboží započítává do platební bilance země (konkrétně do kapitálového účtu platební bilance, finančního účtu platební bilance a účtu změn devizových rezerv). Objem mezinárodního pohybu kapitálu neustále roste, růst je tažen globalizací. Nutno přitom rozlišit trh peněz a trh kapitálu (trh finančních fondů, trh tzv. dlouhodobých peněz).        

     V rámci mezinárodních kapitálových toků rozlišujeme pohyb kapitál                (viz např. Kubišta a kol, 1999, str. 137):

· podle vlastnictví na soukromý, státní (veřejný) a mezinárodní (kapitál mezinárodních institucí),

· z časového hlediska na dlouhodobý, střednědobý a krátkodobý ,

· podle typu (funkce) na portfoliové investice, přímé zahraniční investice (FDI), ostatní investice (např. úvěry), kapitálové transfery a devizové rezervy.

     Portfoliové investice jsou investicemi do cenných papírů (akcií, dluhopisů, pokladničních poukázek) a finančních derivátů (forwardů, futures, swapů                   a opcí). Tyto investice nemají za cíl získat majetkovou kontrolu nad firmou, ale dosáhnout vyššího výnosu než investice do domácích cenných papírů, mají spíše krátkodobý nebo střednědobý charakter.      

     Přímé zahraniční investice (FDI - Foreing Direct Investment) představují investice do podniků za účelem získání majetkové kontroly, mají podobu investic na zelené louce či joint ventures (společného podnikání), kromě peněžní formy mohou mít i podobu poskytnutí výrobního zařízení, přímý zahraniční investor čili nerezident (cizozemec) vlastní 10% nebo větší podíl akcií, hlasovací síly nebo jejího ekvivalentu, FDI mají zpravidla dlouhodobý charakter.

     Ostatní investice představují reziduální kategorii kapitálových toků, obsahují mnoho rozdílných druhů investic - obchodní úvěry, půjčky, hotovost, depozita a jiné pohledávky a závazky, úvěry Mezinárodního měnového fondu (MMF), Světové banky (SB) atd. Nejvýznamnější skupinou jsou úvěry. Úvěr představuje zapůjčování finančních prostředků (např. peněz) a znamená financovat výdaje někoho jiného (přímo či nepřímo), a to proti budoucím splátkám. Druhy úvěrů se liší podle účelu (provozní úvěry, investiční úvěry, úvěry na vědeckotechnický rozvoj) či podle časového členění (krátkodobé úvěry, střednědobé úvěry, dlouhodobé úvěry). Bankovní úvěry lze poskytnout podnikatelům (firmám), spotřebitelům, vládě (státu) a orgánům veřejné správy, zahraničním subjektům (srov. Revenda, 1991, str. 121 - 129).

      Portfoliové investice, přímé zahraniční investice a ostatní investice zachycuje finanční účet platební bilance. 

      Specificky druhem mezinárodních transakcí jsou kapitálové transfery - jde o transakce vlastnictví majetku bez protihodnoty. Jedna ze stran transakce poskytne ekonomickou hodnotu a neobdrží přitom náhradu. Kapitálové transfery se dělí na vládní transfery (prominutí dluhů, investiční granty a ostatní vládní kapitálové transfery) a ostatní transfery (transfery související s migrací obyvatelstva, prominutí soukromých dluhů, převody nevýrobních nefinančních hmotných a nehmotných práv, získání vlastnických práv k fixnímu majetku). Kapitálové transfery jsou zaznamenány na kapitálovém učtu platební bilance.    

     Devizové rezervy odrážejí platby vyvolané platební nerovnováhou, měnové intervence a jiné akce. Devizové rezervy představují aktiva zahraničních monetárních autorit a tvoří je monetární zlato, rezervní pozice v MMF, zvláštní práva čerpací (SDR), aktiva v zahraniční měně (hotovost, depozita a cenné papíry) a jiné položky. Vývoj devizových (měnových rezerv) země zachycuje v rámci platební bilance zvláštní účet změna devizových rezerv.     

     Důvody pohybu kapitálu:

a) u přímých zahraničních investic - přesun výroby do zemí s nižšími náklady na práci nebo s méně přísnými ekologickými normami, přesun výroby do zemí prodeje z celních důvodů či kvůli nižším nákladům na dopravu, přelévání zisků do zemí s nižším zdaněním; 

b) u spekulativního kapitálu (portfoliových investic) - spekulace na růst cen cenných papírů, spekulace na revalvaci či devalvaci měny nebo přelévání kapitálu do zemí s vyšší úrokovou mírou. 

Efekty pohybu kapitálu pro ekonomiku:

· v zemích, které jsou čistými příjemci kapitálu (zejména FDI), dochází k prohlubování kapitálu (čili k růstu vybavenosti práce kapitálem) a tím pádem zde roste mezní produkt kapitálu (MPK), země tak mohou dosáhnout rozvoje, kterého by ze svých prostředků nedosáhly,

· zemím, které jsou čistými dovozci kapitálu, může příliv kapitálu zlepšit platební bilanci,  

· zejména pohyb spekulativního kapitálu způsobuje výkyvy v měnových kurzech (ty mohou vyústit ve finanční krize čili v měnové nebo bankovní krize), dále výkyvy v peněžní zásobě, čímž vyvolává poptávkové šoky.   

    Ve struktuře mezinárodních kapitálových transakcí dlouhodobě převládají portfoliové investice, následovány ostatními investicemi a přímými zahraničními investicemi. Nejvýznamnější položkou portfoliových investic jsou pak obligace. V dubnu 2004 denní obrat na měnových trzích činil 1 900 mld. USD. Z toho měně než 5% bylo spojeno s obchodem statků a služeb, drtivá část souvisela s finančními aktivy. Co se týče přímých zahraničních investic (FDI), tak největší pohyb je mezi rozvinutými tržními ekonomikami (RTE), málo FDI směřuje do rozvojových zemí (RZ). Téměř 92% přímých investic pocházelo v letech          1991 - 1997 z vyspělých zemí. V letech 2001 - 2003 vlivem recese v USA  poklesly FDI celkem o 54% a jejich objem tak byl menší než v roce 1998. Teprve v roce 2004 se podařilo zastavit pokles přímých zahraničních investic a ty meziročně vzrostly o 2% a činily 648 mld. USD. 

    Vyspělé státy, kam experti OSN poprvé zařadily i deset nových členských zemí EU, získaly v roce 2004 přímé zahraniční investice za 380 mld. USD (tedy 58,6% všech FDI). Celá EU získala přímý kapitál ve výši 216 mld. USD. Rozvojové země obdržely rekordních 233 mld. USD, což bylo 36% FDI. Asie získala 148 mld. USD přímých zahraničních investic (22,8% FDI), z toho Čína téměř 61 miliard USD. Latinská Amerika získala 68 miliard USD přímých zahraničních investic (10,5% FDI) a Afrika pak 18 mld. USD přímých zahraničních investic (2,8% FDI). Největším příjemcem (dovozcem) kapitálu byly v roce 2004 Spojené státy americké (95,9 mld. USD), po nich následovala Velká Británie (78,4 mld. USD) a třetí místo patřilo Číně (60,8 mld. USD). Největším vývozcem kapitálu byly potom Spojené státy americké (229,3 mld. USD), Velká Británie (65,4 mld. USD) a Lucembursko (59,0 mld. USD). 

    V roce 2005 se celosvětově proinvestovalo v zahraničí (FDI) 916 mld. USD (41,3% roční nárůst FDI). Největším příjemcem investic byla Velká Británie, druhé místo patřilo Spojeným státům americkým a třetí místo Číně. Z hlediska odvětví plynulo nejvíce investic do služeb, zejména bankovnictví, telekomunikací a realit. Rychlý růst investic zaznamenal i těžební průmysl. 

    Rok 2006 přinesl další nárůst přímých zahraničních investic. Podle údajů organizace UNCTAD rostly v tomto roce přímé zahraniční investice                         v celosvětovém měřítku už třetí rok v řadě až na úhrnnou sumu 1,2 bilionu dolarů (1230,4 mld. USD). Proti roku 2005 to představuje nárůst přibližně               o třetinu. Největší díl přímých zahraničních investic v roce 2006 získaly         Spojené státy, a to  177,3 miliardami dolarů. Předstihly tak Velkou Británii, která opanovala pořadí o rok dříve. Země Evropské Unie získaly v roce 2006 až                45 procent veškerých zahraničních investic, celkem 549 miliard amerických dolarů. Např. Velká Británie získala 169,8 mld. USD přímých zahraničních investic, Francie 88,4 mld. USD a Polsko 16,2 mld. USD.  

    Česká republika získala v roce 2004 4,5 mld. USD přímých zahraničních investic, v přepočtu na 1 obyvatele to činilo 437 dolarů. V roce 2005 podle Eurostatu Česká republika získala přímé zahraniční investice za 8,8 mld. EUR (11 mld. USD), tedy téměř za 250 mld. CZK (českých korun), což je více než dvakrát více než v předchozím roce. V rámci celé EU se Česká republika ocitla na osmé místě. Nejvíce investic nalákala v roce 2005 Velká Británie (132,3 mld. EUR), nejméně Irsko (to dokonce mělo zápornou bilanci, a to - 2,5 mld. EUR). Celosvětově Česká republika byla na 20. místě v přílivu kapitálu. V roce 2005         z České republiky odešly do zahraničí investice ve výši pouhých 700 mil. EUR, tedy 20 mld. CZK. V prvním pololetí 2006 do České republiky přitekly přímé zahraniční investice ve výši 2,7 mld. USD (2,2 mld. EUR) čili 62,5 mld. CZK, odliv kapitálu pak činil 0,86 mld. USD (0,7 mld. EUR) čili 20 mld. CZK. Za celý rok 2006 činil příliv přímých zahraničních investic do České republiky 5,96 mld. USD (4,75 mld. EUR čí 134,68 mld. CZK) a odliv pak 1,34 mld. USD                (1,07 mld. EUR či 30,37 mld. CZK).  

     Vývoj zahraniční dluhu země je determinován vývojem platební bilance, tj. vývojem transakcí, které jsou v ní zachyceny. Zahraniční dluh představuje zadluženost domácích subjektů (rezidentů) vůči zahraničí a zahrnuje zadluženost domácích bank a podniků, zadluženost vlády, krajů a obcí.

     Širší pojetí zahraničního dluhu zahrnuje do dluhu veškeré závazky domácích subjektů vůči zahraničí (zahraničním věřitelům). Jde o pohledávky zahraničí vůči domácím subjektům (dlužníkům) v podobě peněžních úvěrů, vkladů v bankách, obligací, dodávek zboží či podílu na kapitálu (např. v podobě akcií). V tomto vymezení jde o hrubý dluh čili dluh brutto (v širším pojetí). Odečteme-li od těchto závazků domácích subjektů jejich pohledávky vůči zahraničí, získáme čistý dluh čili dluh netto (v širším pojetí). Hrubý dluh v tomto pojetí vyjadřuje tzv. investiční pozici vůči zahraničí, čistý dluh v tomto pojetí pak saldo investiční pozice.

    Změna salda investiční pozice v daném roce by z formálního hlediska měla odpovídat saldu běžného účtu platební bilance. A tak deficit běžného účtu znamená to, že v daném roce země musela vyvézt do zahraničí tomuto deficitu odpovídající aktivum (ve formě úvěrů nebo cenných papírů). Přebytek běžného účtu pak znamená, že v daném roce země musela aktiva dovézt.   

    Užší pojetí zahraničního dluhu vylučuje ze ”širšího dluhu” položky, které nejsou spojeny s povinností plateb úroků nebo jistiny, tedy zejména položky v podobě přímých zahraničních investic a části portfoliových investic. A opět zde rozlišujeme hrubý a čistý dluh (v užším pojetí). Pokud se běžně hovoří          o zahraničním dluhu, má se zpravidla na mysli hrubý zahraniční dluh v užším pojetí (ten se udává v mld. USD, mld. EUR a mld. CZK). 

     Nadměrnost zahraničního dluhu bývá posuzována různými kritérií, např.:

· mírou dluhové služby čili podílem ročních splátek jistin a úroků k roční hodnotě exportu zboží a služeb, jako silně zadlužené země zde označuje Světová banka země s hodnotou tohoto ukazatele 30 a více %,

· poměrem zahraničního dluhu k hrubému domácímu produktu (HDP) nebo k exportu (X), za rizikovou se považuje zadluženost přesahující 40%  HDP a jako silně zadlužená země se podle SB klasifikuje země s hodnotou 50% zahraničního dluhu k HDP a 275% zahraničního dluhu k exportu (X). 

     Hrubý zahraniční dluh České republiky činil ke konci roku 2001 22,4 mld. USD (811,3 mld. CZK), což představovalo 37,3% HDP a 54% exportu.            Česká republika nebyla tehdy silně zadluženou zemí a ani neměla rizikovou zadluženost. Po odečtení devizových rezerv ČNB dosáhla v té době čistá dlužnická pozice ČR 7,1 mld. USD. Koncem roku 2002 činil hrubý zahraniční dluh ČR 26,3 mld. USD čili 813,3 mld. CZK (35,7% HDP). Koncem roku 2003 dosáhl hrubý zahraniční dluh již 34,9 mld. USD čili 895,1 mld. CZK (37,1% HDP) a koncem roku 2004 dokonce 45,3 mld. USD čili 1011,8 mld. CZK. Koncem roku 2005 zahraniční dluh ČR narostl na 45,8 mld. USD čili na 1125,9 mld. CZK. V roce 2006 se růst dluhu urychlil a tak koncem roku 2006 se hrubý zahraniční dluh České republiky vyšplhal na 58,3 mld. USD čili na 1217 mld. CZK, což činí 37 % HDP. V meziročním srovnání se pasivní saldo investiční pozice ČR vůči zahraničí zvýšilo o 198,8 miliardy korun na 1,034 bilionu korun.

     Modelově Světová banka rozlišuje pět stádií zadluženosti země:

1) mladá a rostoucí dlužnická země, kde čistý export (NX) je záporný, čistý příliv kapitálu je kladný a čistý zahraniční dluh roste,

2) zralá dlužnická země, kde NX se dostává do aktiva, čistý příliv kapitálu slábne a růst čistého zahraničního dluhu se zpomaluje,

3) země splácející dluhy, kde aktivum NX roste, dochází k čistému odlivu kapitálu a poklesu čistého zahraničního dluhu,  

4) mladá (nová) věřitelská země, kde NX se dostává do deficitu, rostou příjmy ze zahraničních aktiv (položka výnosů čili důchodů v platební bilanci), dochází k čistému, ale slábnoucímu odlivu  kapitálu, čistý zahraniční dluh se mění v čistou věřitelskou pozici,   

5) zralá věřitelská země, kde NX je deficitní, ale zároveň vysoký příliv důchodů (výnosů) umožňuje udržovat  nebo i zvyšovat čistou věřitelskou pozici. 
     Jedná se zde samozřejmě o model - např. Japonsko či SRN vykazují většinou aktivum NX, i když jde o zralé věřitelské země. Jinou odchylkou jsou USA, které se v polovině 80. let 20. století přeměnily v důsledku vysokých deficitů čistého exportu z věřitelské země v dlužnickou zemi - možné nové stadium senilní dlužnické země (viz Samuelson, Nordhaus, 1992, str. 914). Česká republika - ji nejvíce odpovídá situace  mladé dlužnické země.   

Struktura platební bilance a automatické mechanismy vyrovnávání platební bilance 

     Platební bilance je systematický statistický záznam ekonomických transakcí mezi domácí ekonomikou a zbytkem světa. Jde o transakce mezi tuzemci (rezidenty) a cizozemci (nerezidenty), přičemž za tuzemce je považována fyzická osoba s trvalým pobytem v tuzemsku nebo právnická osoba se sídlem v tuzemsku (cizozemcem je potom fyzická či právnická osoba, kterou nelze označit za tuzemce). 

     Každá platební bilance sestavená v souladu s doporučením Mezinárodního měnového fondu je v rámci své horizontální struktury tvořena pěti základními položkami (účty):

· běžný účet platební bilance,

· kapitálový účet platební bilance,

· finanční účet platební bilance,

· saldo chyb a opomenutí (a popř. kursové rozdíly),

· změna devizových rezerv.   

Samotný běžný účet platební bilance pak zahrnuje:

· obchodní bilanci,

· bilanci služeb,

· bilanci výnosů, 

· bilanci běžných převodů. 

     Obchodní bilance zachycuje vývoz a dovoz zboží čili hmotných statků, nikoliv však služeb. Vývozy a dovozy služeb pak obsahuje bilance služeb. Řadíme zde dopravu, cestovní ruch, komunikační, stavební, pojišťovací, finanční, počítačové a informační služby, licenční poplatky, jiné obchodní služby, osobní, rekreační a kulturní služby a vládní služby. Součet obchodní bilance a bilance služeb tvoří bilanci výkonů (výkonovou bilanci), ta tedy zachycuje všechny hmotné a nehmotné toky zboží a služeb mezi domácí ekonomikou a zahraničím.     

     Bilance výnosů (důchodů) zahrnuje příjmy a jiné kompenzace tuzemců ze zaměstnání v zahraničí, příjmy a kompenzace cizozemců ze zaměstnání v tuzemsku a příjmy i výdaje související s toky zahraničních investic - jde zejména o dividendy, úroky a reinvestované zisky. Bilance běžných převodů (jednostranných transferů) pak zaznamenává transakce, které nevedou ke vzniku závazků či pohledávek ve vztahu k zahraničí, tyto převody dělíme vládní (zahraniční pomoc, příspěvky mezinárodním organizacím ze státního rozpočtu, penze aj.) a soukromé (dědictví, dary, výživné, příspěvky zahraničním institucím a organizacím ze soukromých prostředků aj.).     

     Kapitálový účet zachycuje mezinárodní převody kapitálového charakteru - tedy kapitálové transfery. Tyto transfery byly vysvětleny v rámci přednášky Mezinárodním pohyb kapitálu a zahraniční zadluženost země. Týká se to rovněž jednotlivých položek finančního účtu - přímých zahraničních investic, portfoliových investic a ostatních investic. 

     Saldo chyb a opomenutí má v platební bilanci specifické místo, neboť se dopočítává až po samotném sestavení platební bilance jako rozdíl součtu kreditních a debetních položek (viz dále). To proto, aby platební bilance jako celek byla vždy vyrovnaná (čili aby její saldo bylo nulové). Účet chyb a opomenutí figuruje v platební bilanci z důvodu, že ne všechny údaje pro sestavení platební bilance lze exaktně zjistit (lze je ale odhadovat - jde např.              o cestovní ruch či vývozy a dovozy zboží pro osobní účely, které nepodléhají celní povinnosti) nebo je zjistit nelze vůbec (ilegální transakce). Česká národní banka (ČNB) v rámci salda chyb a opomenutí účtuje rovněž kursové rozdíly,    tj. změny vyvolané zhodnocením či znehodnocením domácí měny během sledovaného období. Změna devizových rezerv pak udává, jak se ve sledovaném období zvýšily či snížily devizové rezervy centrální banky. Blíže k devizovým rezervám viz opět přednáška Mezinárodní pohyb kapitálu                     a zahraniční zadluženosti země.        

     Vedle horizontální struktury je velmi důležitá tzv. vertikální struktura platební bilance. Zde rozlišujeme kreditní transakce (operace), debetní transakce (operace) a saldo čili rozdíl mezi kreditními a debetními transakcemi. Kreditní transakce (plus, ”ve prospěch”, ”dal”) znamenají příliv peněz ze zahraničí do domácí ekonomiky a tím zvyšují nabídku deviz v tuzemsku. Debetní operace (minus, “na vrub”, “má dáti”) naopak vedou k odlivu peněz z domácí ekonomiky do zahraničí a tím zvyšují devizovou poptávku v tuzemsku. Ke kreditním transakcím (položkám) patří: vývoz zboží, vývoz služeb, dovoz výnosů, dovoz transferů, příliv kapitálu (dovoz investic) a snížení devizových rezerv. K debetním operacím (položkám) potom patří: dovoz zboží, dovoz služeb, vývoz výnosů, vývoz transferů, odliv kapitálu (vývoz investic) a zvýšení devizových rezerv (blíže viz např. Kubišta a kol., 1999, str. 241). Zde je třeba připomenout účetní princip podvojného zápisu každé transakce, kdy každá transakce je evidována na dvou rozdílných účtech - jednou jako kredit a jednou jako debet. Např. vývoz zboží na úvěr je zaznamenám v obchodní bilanci jako kredit, jednak na finančním účtu jako debet (v rámci položky ostatní investice).       

     Tržní ekonomika celkem disponuje čtyřmi automatickými mechanismy vyrovnávání platební bilance. V rámci tématu Teorie mezinárodní dělby práce v rámci klasické politické ekonomie byl vysvětlen mechanismus drahých kovů  čili cenový vyrovnávací mechanismus, v rámci tématu Keynesiánský přístup k mezinárodnímu obchodu pak důchodový mechanismus vyrovnávání výkonové bilance (šířeji běžného účtu platební bilance). Monetaristický přístup   k    platební    bilanci   (a  k  měnových   kursům)    umožňuje   formulovat   další

mechanismus vyrovnávání platební bilance, a to monetární vyrovnávací mechanismus.

     Monetaristický přístup k platební bilanci je založen na funkčních vazbách salda výkonové bilance a změny stavu v domácí zásobě peněz. Konkrétně saldo výkonové bilance způsobuje změnu v domácí peněžní zásobě (M) a změny v domácí peněžní zásobě a v poptávce po penězích zpětně ovlivňují saldo výkonové bilance. Tyto závěry se přirozeně opírají o následující základní předpoklady monetaristických modelů platební bilance a měnových kursů: nominální mzdy jsou pružné a pružná je i celková cenová hladina (P), platí tzv. kvantitativní teorie peněz čili M . V = P . Y (V zde značí důchodovou rychlost obratu peněz a považuje se za neměnnou veličinu, Y je pak reálný produkt) a tržní ekonomika je schopna automaticky, bez zásahů státu, si udržet tzv. plnou zaměstnanost, resp. tzv. přirozenou míru nezaměstnanosti (reálný produkt Y se tak rovná produktu potenciálnímu, resp. přirozenému produktu Y*). Potom jsou vskutku platební bilance a měnový kurs pouze monetárními (peněžními) jevy.  

     Monetární mechanismus vyrovnávání platební bilance funguje v podmínkách fixních (pevných) měnových kursů. Dále se předpokládá, že ceny v domácí ekonomice se odvozují od cen světových a tedy změna domácí peněžní zásoby je neovlivňuje (rovněž úroková míra a reálný produkt nereagují na změnu peněžní zásoby). Monetární mechanismus vyrovnávání platební bilance pak působí na základě následujících vazeb:

· pasivní výkonová bilance vede ke tlaku na znehodnocení kursu domácí měny, centrální banka intervenuje s cílem zamezit tomuto znehodnocení měny, provádí tedy nákup domácí měny za zahraniční měnu, což vede ke snižování devizových rezerv a tedy ke snižování peněžní zásoby, 

· snížení peněžní zásoby způsobí převis peněžní poptávky nad peněžní zásobou (peněžní nabídkou), což vede k omezení importu (ekonomické subjekty mají měně peněz než kolik chtějí mít a tak omezují nákupy v zahraničí) a obnovení rovnováhy výkonové bilance;

· přebytková výkonová bilance vede ke tlaku na zhodnocení kursu domácí měny, centrální banka intervenuje s cílem zamezit tomuto zhodnocení měny, provádí tedy prodej domácí měny, což vede k růstu devizových rezerv a tedy k zvyšování peněžní zásoby,

· zvýšení peněžní zásoby způsobí převis peněžní zásoby (peněžní nabídky) nad peněžní poptávkou, což vede  ke stimulaci importu (ekonomické subjekty mají víc peněz než kolik potřebují a tak rostou jejich nákupy v zahraničí) a obnovení rovnováhy výkonové bilance.

Důležité je zde, že k vyrovnání výkonové bilance došlo bez pohybu cen, produktu a devizového kursu (blíže viz Kubišta a kol., 1999, str. 253 - 254 či Plchová, Žamberský, Hamarnehová, Taušer, 2003, str. 49 - 51).       

     V podmínkách pohyblivých (flexibilních) měnových kursů obnovení vnější ekonomické rovnováhy (tedy dosažení NX = 0) umožňuje potom kursový mechanismus vyrovnávání platební bilance. Ten působí následovně:

· je-li NX<0 (tedy máme-li deficitní NX), pak tento deficit obchodní (výkonové) bilance vede k znehodnocení kursu domácí měny, což stimuluje export a omezuje import a tak dochází k růstu čistého exportu a obnovení vnější ekonomické rovnováhy;  

· je-li  NX>0 (tedy máme-li přebytkový NX), pak tento přebytek obchodní (výkonové) bilance vede k zhodnocení kursu domácí měny, což omezuje export a stimuluje import a tak dochází k poklesu čistého exportu a obnovení vnější ekonomické rovnováhy.   

Účinnost tohoto mechanismu je však oslabována omezenou citlivostí běžného účtu platební bilance, stejně jako exportu a importu, na pohyby měnového kursu.      Nicméně se již zde výrazně rýsuje vzájemná závislost mezi vývojem platební bilance a vývojem měnových kursů: stav platební bilance vede ke změnám měnových kursů a změny měnových kursů naopak mění stav platební bilance. 

     Automatické vyrovnávání platební bilance zabezpečují tedy čtyři vyrovnávací mechanismy: v podmínkách fixních (pevných) měnových kursů působí důchodový vyrovnávací mechanismus, cenový vyrovnávací mechanismus a monetární vyrovnávací mechanismus, v podmínkách pohyblivých (flexibilních) měnových kursů pak působí kursový vyrovnávací mechanismus. Pokud se jim však nedaří zcela obnovit vnější ekonomickou rovnováhu, potom musí nastoupit státní makroekonomická regulace (cla, kvóty, usměrňování agregátní poptávkou atd. čili nastupuje vnější měnová a obchodní politika).  

Měnový kurs, jeho determinanty, teorie měnových kursů a systémy měnových kursů

Nominální měnový (směnný) kurs (E) představuje cenu určité národní peněžní jednotky (domácí měny) vyjádřenou v jiných národních penězích (v zahraničních měnách). Jde o tzv. bilaterální kurs. Měnový kurs může být vyjádřen také jako poměr národních peněz ke koši zahraničních měn - v tomto případě jde o tzv. efektivní kurs. Z hlediska domácí měny lze měnový kurs vyjádřit tzv. přímým měnovým záznamem jako cenu zahraniční měny vyjádřená v domácích penězích - např. 1 USD = 27,062 CZK, tzv. nepřímý měnový záznam postupuje obráceně čili jde o cenu domácí měny vyjádřené v zahraničních penězích - např. 1 CZK = 0,03695 USD (blíže viz např. Helísek, 2002, s. 151). 

Pro současné zachycení vlivu změn nominálního měnového kursu (E) a vývoje cen v zahraničí (PF) a doma (PD) na vývoj čistého exportu byl zkonstruován tzv. reálný měnový kurs (R), R = E . PF/PD, který vyjadřuje reálnou konkurenceschopnost domácích statků na zahraničních trzích (viz např. Plchová, Žamberský, Hamarnehová, Taušer, 2003, s. 94). 

Pro speciální účely se rozlišují kursy deviz (pohledávek znějících na zahraniční měnu, které mohou sloužit k úhradě zahraničního závazku, a to ve formě depozit na požádání, státních pokladničních poukázek, likvidních cenných papírů či úvěrů čerpaných z různých zahraničních zdrojů) a kursy valut (zahraniční měny v hotovosti), kursy pohotové a kurzy termínové, kursy nákupní a kurzy prodejní atd. Pro potřeby našeho předmětu (Mezinárodní ekonomické vztahy) vystačíme s nerozlišeným měnovým kursem. 

Nominální měnový kurs (E) se formuje na měnovém (devizovém) trhu a závisí na vývoji poptávky po domácí měně (křivka FD) a na vývoji nabídky domácí měny (křivka FS). Přesněji řečeno nominální měnový kurs závisí na faktorech, které tuto poptávku a nabídku ovlivňují. Jde zde o formování tzv. rovnovážného měnového kursu, který určen vyrovnáním poptávaného a nabízeného množství domácí měny, tj. kdy FD = FS. Vývoj poptávky po domácí měně a nabídky domácí měny je ovlivněn zejména (blíže viz např. Helísek, 2002, s. 152 - 156):

a) vývojem mezinárodního obchodu, kdy růst exportu vede k růstu poptávky po domácí měně a k zhodnocení kursu domácí měny, růst importu vede k růstu nabídky domácí měny a tím k znehodnocení domácí měny, vývoj exportu či importu je přitom silně ovlivněn cenovými podmínkami obchodu, a to vztahem cen daného statku doma a v zahraničí, svoji roli zde hraje také vývoj hospodářského cyklu a důchodu v jednotlivých zemích či praktikovaná obchodní politika (cla, kvóty);

b) mezinárodním pohybem kapitálu, který je determinován rozdíly v očekávané výnosnosti finančních aktiv deponovaných v domácí a zahraniční měně, rozhodující roli zde hraje vývoj reálných úrokových sazeb, resp. jejich rozdílná výše v různých zemích, za předpokladu stejné likvidity aktiv a stejného rizika vede vyšší domácí úroková sazba k přílivu zahraničního kapitálu a k zhodnocení domácí měny, nižší domácí úroková sazba pak k odlivu domácího kapitálu a k znehodnocení domácí měny;

c) regulací měnových kursů ze strany vládních institucí, jde o tzv. kursové intervence centrálních bank na devizových (měnových) trzích ve formě nákupu či prodeje domácí měny, které vedou ke zvýšení či snížení měnových (devizových) rezerv centrálních bank, regulace měnových kursů je spojena s následnými dopady na vývoj čistého exportu, zaměstnanosti, celkového produktu atd.

 Vývoj mezinárodního obchodu (bod a) i vývoj mezinárodního pohybu kapitálu  (bod b) se odrážejí ve vývoji platební bilance země, takže lze říci, že měnový kurs je ovlivněn stavem platební bilance. Při aktivní platební bilanci kurs apreciuje  (tj. dochází k jeho zhodnocení v systému flexibilních měnových kursů), při pasivu platební bilance kurs depreciuje (tj. dochází k jeho znehodnocení v systému flexibilních měnových kursů). 

Teoretické vysvětlení působení jednotlivých faktorů a tím i vývoje měnového kursu podávají různé teorie měnových kursů. K základním teoretickým konceptům patří následující teorie (srov. např. Kubišta a kol., 1999, s. 160 - 161; Plchová, Žamberský, Hamarnehová, Taušer, 2003, s. 91 - 100 či blíže Mach, 1995, s. 133 - 179):

I. Teorie parity kupní síly (teorie PPP), která je spojována hlavně se jménem švédského ekonoma Gustava Cassela (1866 - 1945), v absolutní verzi tato teorie postuluje, že měnový kurs se bude rovnat poměru mezi cenovými hladinami obou zemí (resp. poměru ceny referenčního koše zboží doma a ceny tohoto koše v zahraničí), v relativní verzi pak podle této teorie procentní změna v měnovém kursu (e) odpovídá rozdílu v mírách inflace (π) v jednotlivých zemích čili tzv. inflačnímu diferenciálu. 

Absolutní verze teorie PPP lze symbolicky vyjádřit takto: E = PD/PF ,

relativní verzi teorie PPP pak takto: e = π D - π F .

Z řady příčin (existence dopravních nákladů, neobchodovatelného zboží, existence cel a kvót atd.) se nominální měnový kurs zpravidla odchyluje od kursu podle parity kupní síly. Poměr nominálního měnového kursu k paritě kupní síly představuje tzv. index ERDI, symbolicky vyjádřeno ERDI = E/PPP (PPP je kurs podle parity kupní síly). Je-li ERDI větší než 1, působí úroveň kursu a cenových hladin stimulativně na vývoj čistého exportu. Převrácená hodnota indexu ERDI udává, na kolika procentech zahraniční cenové úrovně se nachází domácí cenová hladina. Tento ukazatel se označuje jako komparativní cenová úroveň - CPL a lze jej vyjádřit vzorcem CPL = PD/(PF . E) = PPP/E. 

II. Teorie parity úrokových sazeb, která vidí příčinu kolísání měnových kursů mezi zeměmi v rozdílných úrokových mírách (i) v jednotlivých zemích, tedy v tzv. úrokovém diferenciálu. Růst domácí úrokové sazby (oproti zahraniční úrokové sazbě) vyvolá zhodnocení (apreciaci) domácí měny a snížení domácí úrokové míry pak znehodnocení (depreciaci) domácí měny. V případě vlastnění zahraničního aktiva má vliv také očekávaný vývoji měnového kursu (v době splatnosti finančního aktiva totiž může měnový kurs být odlišný od současného měnového kursu). Očekávaná depreciace (znehodnocení) domácí měny vyvolá reálnou depreciaci domácí měny a očekávaná apreciace (zhodnocení) domácí měny pak vyvolá reálnou apreciaci domácí měny. Oba vlivy nutno zohlednit, např. domácí úroková míra je 10%, zahraniční úroková míra je 6% a míra očekávané depreciace (znehodnocení) domácí měny je 6%, potom by domácí měna měla depreciovat (znehodnotit se) o 2%. 

III. Monetaristický koncept determinace měnových kursů, který považuje poptávku po penězích (L) a nabídku peněz (M) za klíčové faktory určení výše měnového kursu. Konkrétně měnový kurs je dán poměrem domácí nabídky peněz (MD) k zahraniční nabídce peněz (MF) krát poměr poptávky po reálných peněžních zůstatcích v zahraničí (LF) k poptávce po reálných peněžních zůstatcích doma (LD), přičemž poptávka po penězích je v jednotlivých zemích ovlivněna výší úrokové míry a celkového produktu (iD, iF, YF,YD). Symbolicky vyjádřeno ED/F = MD/ MF . LF/LD či ED/F = MD/ MF . γ (iD - iF, YF/YD), kde výraz γ (iD - iF, YF/YD) je poměr zahraniční poptávky po penězích k domácí poptávce po penězích. Potom růst domácí nabídky peněz oproti zahraniční nabídce peněz vede k depreciaci domácí měny, růst úrokového diferenciálu (iD - iF) taktéž vede k depreciaci domácí měny a rychlejší růst zahraničního produktu oproti růstu domácího produktu rovněž vyvolává depreciaci domácí měny. Tyto závěry striktně vycházejí z následujících předpokladů monetaristických modelů platební bilance a měnových kursů: nominální mzdy jsou pružné a pružná je i celková cenová hladina, platí tzv. kvantitativní teorie peněz (M . V = P . Y) a tržní ekonomika je schopna automaticky, bez zásahů státu, si udržet tzv. plnou zaměstnanost (resp. tzv. přirozenou míru nezaměstnanosti), potom jsou vskutku platební bilance a měnový kurs pouze monetárními (peněžními) jevy. Monetaristické modely měnových kursů vznikly koncem 70. let 20. století a na jejich vypracování se podíleli ekonomové jako J. A. Frenkel, Michael Musa, John F. O. Bilson, Rudiger Dornbusch či Jeffrey A. Frankel (blíže viz Mach, 1995, s. 174 - 179). 

Jednou z velmi diskutovaných otázek z oblasti měnových (devizových) kursů je volba kursového režimu neboli systému měnového kursu. Obecně se rozlišují čtyři různé systémy měnových kursů (srov. např. Kubišta a kol., 1999, s. 162 - 167):

a) automaticky udržované fixní měnové kursy z období tzv. zlatého standardu, který existoval zhruba do druhé světové války, měnové parity byly tehdy určeny zlatými obsahy národních měn a zlato se mohlo volně pohybovat v obchodních platbách mezi zeměmi, to zaručovalo automatickou stabilitu kursů, resp. jejich kolísání okolo měnové parity ve velmi úzkém rozpětí;

b) fixní měnové kursy, jejichž relativní stabilita, je zajišťována záměrnými opatřeními, měnová parita byla stanovena ve zlatě nebo k americkému dolaru (USD) a kursy kolísaly okolo parity nejprve v rozmezí plus minus 1% a později plus minus 2,5%, v případě větších výkyvů musely země provádět devizové intervence, tj. nákupy a prodeje své měny na mezinárodních devizových trzích s cílem udržet kurs své měny v uvedeném rozmezí. Změna parit v rozmezí přes 10% byla vázána na předchozí souhlas Mezinárodního měnového fondu (MMF), tento systém existoval po druhé světové válce v členských zemích MMF až do počátku 70. let 20. století, tento kursový systém byl součástí tzv. Bretton - Woodského měnového systému (podle místa jeho vzniku v roce 1944), který se dále vyznačoval směnitelností amerického dolaru za zlato pro zahraniční oficiální měnové instituce za stabilní cenu 35 USD za 1 unci zlata (31,1 gramů čistého zlata), proto tento systém bývá nazýván též zlatým devizovým nebo zlatým americkým standardem, změna fixních měnových kursů bývá označována jako devalvace (v případě znehodnocení kursu domácí měny) nebo revalvace (v případě zhodnocení kursu domácí měny);

c) volně pohyblivé (plovoucí) kursy - tzv. čistý floating, tento systém se vyznačuje volným pohybem kursu na základě vývoje nabídky měn a vývoje poptávky po měnách, v případě čistého floatingu neprovádí centrální banka či vláda žádné devizové intervence a vývoj měnového kursu je výlučně ovlivňován aktivitou a intenzitou devizových operací prováděných soukromými subjekty, takovýto systém bez jakýchkoliv zásahů je ovšem spíše teoretickou konstrukcí a v praxi se využívá výjimečně jako dočasné opatření;

d) řízené pohyblivé (plovoucí) kursy - tzv. řízený floating, zde do volného pohybu kursu zasahuje centrální banka či vláda prostřednictvím svých devizových intervencí, jde však o nesystematické a příležitostné intervence v případě silné rozkolísanosti (volality) měnových kursů, nejedná se tedy o povinnost zasáhnout s cílem udržet měnový kurs ve stanoveném oscilačním pásmu, jde o nepravidelné intervence v případech, kdy měnový kurs neodpovídá záměrům měnové (monetární) politiky země, změna pohyblivých (flexibilních) měnových kursů bývá označována jako depreciace (v případě znehodnocení kursu domácí měny) nebo apreciace (v případě zhodnocení kursu domácí měny)  

Samozřejmě existují i další kursové (měnové) systémy jako např. ”zavěšení” národní měny na určitou významnou měnu (americký dolar, francouzský frank atp.), jejíž kurs potom měna dané země sleduje. Tento systém bývá kombinován se stanovením určitých limitů výkyvů, po jejichž překročení centrální banka intervenuje. Národní měnu lze zavěsit rovněž na koš měn (měnový koš) - v tomto případě hovoříme o efektivním měnovém kursu (viz výše). Možný je i měnový systém založený na omezené pohyblivosti kursu (při relativně širokém oscilačním pásmu, např. plus minus 15%) nebo systém posuvného zavěšení kursu (crawling peg), založený na periodicky se opakujících devalvacích domácí měny (v relativně krátkých intervalech), a to v závislosti na vývoji domácí cenové hladiny (v době ekonomické transformace našel systém postupného zavěšení uplatnění např. v Polsku). 

Po zániku Bretton - Woodského systému počátkem 70. let 20. století mají členské země Mezinárodního měnového fondu možnost si vybrat libovolný měnový (kursový) systém (režim). Tato nová pravidla byla kodifikována v úpravě stanov MMF při jednání v Kingstonu na Jamajce (v platnosti od roku 1978) - odtud název Kingstonský měnový systém či Jamajský měnový systém. Většina tržních ekonomik pak přešla k systému řízeného pohyblivého měnového kurzu - čili k řízenému floatingu, některé země (např. USA a Japonsko) se však uchýlily k systému volně pohyblivého měnového kursu - čili k čistému floatingu. Rozdělení pohyblivých kursů na řízený a čistý floating je ovšem značně relativní. 

Mezinárodní koordinace ekonomických aktivit

1. Některé klíčové pojmy v oblasti mezinárodní koordinace ekonomických aktivit

a) interdependence - vzájemná závislost zemí, států či národních ekonomik,v současné době výrazně roste,

b) internacionalizace - česky zmezinárodnění, znamená, že ekonomické aktivity v rostoucí míře přesahují hranice jednotlivých zemí (států). Internacionalizace vede k rozvoji mezinárod dělby práce (dělby práce mezi zeměmi), prohlubování hospodářské spolupráce mezi zeměmi a ke vzniku mezinárodních podniků (zahraniční filiálky, společné podniky atp.), 

c) globalizace - nový pojem, nejčastěji se chápe jako proces vytváření jednotné světové ekonomiky a společnosti čili jako proces integrace společnosti na celosvětové úrovni, která nově zastřešuje nynější národní, regionální a místní systémy. Hnacím motorem globalizace je globalizace ekonomických aktivit neboli ekonomická globalizace, která propojuje trhy a výrobu různých zemí prostřednictvím obchodu se zbožím a službami, pohybu kapitálu a informací, vzájemně provázané sítě vlastnictví a řízení nadnárodními společnostmi,

d) integrace – obecně proces splývání, slučování původně samostatných hospodářských struktur, vzniká v národním i mezinárodním měřítku, 

e) transnacionální - nadnárodní, svým významem nebo důsledky jdoucí za hranice státu, např. TNC čili transnacionální korporace (nadnárodní společnosti), vliv TNC přesahuje území, odkud rozvíjí svou činnost.

f) multinacionální - mnohonárodní, účast subjektů z více zemí, např. v nějaké firmě se uplatňuje kapitál řady zemí.

Nadnárodní firma, např. Volkswagen si může vybrat, kde budou její jednotlivé pobočky platit daně (v případě Škody Mladá Boleslav buď u nás nebo v zemi, kde je centrála čili ve SRN), tak se má zabránit tzv. dvojímu zdanění. 

2) Stupně mezinárodní koordinace ekonomických aktivit (stupně integrace)

· účelová smlouva či účelová dohoda, jde o dohodu či smlouvu mezi státy zaměřenou na řešení některého konkrétního problému, 
· zóny (pásma) volného obchodu, tj. zrušení cel a dovozních kvót mezi člen. zeměmi ve vzájemném obchodě,

· celní unie, tj. zóna volného obchodu plus jednotná obch. politika vůči nečlenům EU (hl. jednotný celní sazebník), zóny volného obchodu a celní unie patří mezi tzv. preferenční oblasti či preferenční obchodní dohody, 

· vytváření společného trhu, tj. rozšíření celní unie o volný pohyb kapitálu a osob, navíc také o koordinaci dalších součástí ekonomických politik (např. daňových systémů),

· měnová unie, tj. zavedení společné měny (např. eura),

· hospodářská unie, tj. společný trh plus měnová unie, dojde k převedení ekonomických pravomocí na nové nadnárodní autority, např. vznik Evropské centrální banky, důsledkem je vznik nové jednotné ekonomiky (označováno jako mezinárodní ekonomická integrace),

· politická unie, tj. vznik jednotného politického útvaru např. v podobě plánované jednotné Evropy (evropský federální stát).

3) Další možné členění forem integrace

Sektorová integrace propojuje určité sektory či odvětví jednotlivých ekonomik, např. Montánní unie čili Evropské společenství uhlí a oceli = ESUO. Může dojít i k propojení celých ekonomik, např. v rámci určitého regionu, čož je již případ regionální integrace. 

V případě nadstátní integrace vzniká společný orgán, který přebírá některé pravomoci, dříve patřící národním orgánům (v EU tuto roli hraje Evropská komise). V případě mezistátní integrace pravomoci společného orgánu nepřesahují rámec národních institucí, společný orgán tak plní spíše úlohu koordinační a konzultativní. 

Mělká (shallow) integrace (podle koncepce E. Baldwina, 1997) znamená přijímání společných hraničních opatření (sem patří účelové smlouvy či účelové dohody, zóny volného obchodu a celní unie, např. NAFTA, CEFTA, Andská skupina, ASEAN čili Sdružení národů jihovýchodní Asie nebo APEC čili Asijsko - Tichomořská hospodářská spolupráce). Hluboká (deep) integrace pak podle této koncepce jde mnohém dál a přijatá opatření již ovlivňují politiky, jež jsou v mnoha zemích čistě národních zájmem (sem patří vyšší formy mezinárodní koordinace ekonomických aktivit, např. Asociační dohody s EU, samotná EU či EHP čili Evropský hospodářský prostor, představující vnitřní trh EU a EFTA). 

Liberalistická či funkcionalistická teorie integrace zdůrazňuje volné působení tržních sil, kdy státní a nadstátní orgány se pouze omezují na odstraňování překážek, které stojí v cestě tržnímu mechanismu. Institucionalistická či dirigistická teorie integrace sice uznává velký význam svobodného působení tržního mechanismu, který však podle tohoto přístupu nemůže sám o sobě vyvolat ekonomickou rovnováhu v národními mezinárodním měřítku, proto je nezbytné zřízení nadstátního, autoritativního orgánu, který by zabezpečoval koordinaci hospodářských politik v rámci integrace. 

Integrační seskupení jsou fenoménem hlavně druhé poloviny 20. století. Mezi prvními se počítá vznik Beneluxu, tj. spojení Belgie, Nizozemí a Lucemburska v roce 1944, kdy tyto země uzavřeny celní unii. Dříve vzniklo Britské společenství národů či Francouzské společenství národů a podobně.

Příklady nejnižší formy integrace (účelové smlouvy či dohody): Nordická rada - skandinávské země, včetně Islandu a Dánska, základna pro řešení dílčích otázek společného zájmu v oblasti hospodářské sociální, politické, kulturní a právní, Laplatská skupina v Latinské Americe, Amazonský pakt - dohoda zemí, kterými protéká veletok Amazonka, Organizace pobřežních států při řece Senegal v Africe (Beneš, 2004, s. 32).

4) Rozlišení dohod NAFTA, CEFTA a EFTA

· NAFTA = Severoamerická dohoda o volném obchodu, sdružující Spojené státy americké, Kanadu a Mexiko, byla uzavřena v roce 1993.

· CEFTA = Středoevropská dohoda o volném obchodu, tato dohoda zaměřená na podporu vzájemného obchodu byla podepsána rovněž v roce 1993 zástupci České republiky, Polska, Maďarska a Slovenska, v roce 1996 se k ní připojilo Slovinsko, v 1997 Rumunsko a 1999 i Bulharsko, později přistoupilo také Chorvatsko a o vstup projevily zájem i další země, ovšem vstup téměř všech členů CEFTA do Evropské unie výrazně omezil její význam. 

· EFTA = Evropské sdružení volného obchodu (ESVO), vzniklo v roce 1959 a zahrnovalo Dánsko, Norsko, Portugalsko, Rakousko, Švédsko, Švýcarsko, a Velkou Británií, později přibyl Island a Finsko, avšak přechodem drtivé většiny jeho členů do Evropské unie ztratilo ESVO podstatně na svém významu.

5. Integrační seskupení mimo Evropu a Severní Ameriku

· Mercosur čili Společný trh Jihu: vznikl v roce 1991, dohodu o vytvoření Mercosuru podepsali Brazílie, Argentiny, Paraguaje a Uruguaje, cíl = vybudování celní unie do roku 2006, v roce 2006 se členem Mercosuru stala Venezuela. Mercosur vyhlásil boj proti chudobě za rozšíření pracovního trhu a posílení vzájemného obchodu.

· Caricom - Karibské společenství: vzniklo v roce 1973, páteří členské základny je 17 anglofonních států karibské oblasti, později se přičlenilo 12 zemí z oblasti střední Ameriky, Caricom tvoří organizace - samotný Caricom a Karibský společný trh, od roku 1985 působí ve světové ekonomice jako celní unie,

· APEC čili Rada pro hospodářskou spolupráci v Asií a Tichomoří: byla založena 5. 11. 1989 v Canbeře, dohodu o vytvoření APEC podepsalo 12 asijských a amerických zemí, včetně USA, Austrálie, Japonska, Kanady a Nového Zélandu, do roku 1998 se přičlenilo dalších 9 zemí z obou kontentů, včetně Číny, Ruska, Peru, Vietnamu, Chile či Mexika, jedním z cílů APEC je vybudovat zónu volného obchodu do roku 2010 mezi vyspělými zeměmi oblasti a do roku 2020 pro všechny země oblasti, tedy i pro ty méně vyspělé,

· ASEAN čili Sdružení zemí jihovýchodní Asie: založeno v roce 1967, deset členských zemí - Barma, Brunei, Filipíny, Indonésie, Kambodža, Laos, Malajsie, Singapur, Thajsko a Vietnam, liberalizace vzájemného obchodu zde začala v roce 1993, nyní je ASEAN celní unií, společný trh v podobě Hospodářského společenství AEC měl být původně ustanoven do roku 2020, ale v roce 2006 bylo dohodnuto vytvoření společného trhu již od roku 2015, současně vznikl návrh na vytvoření panasijské zóny volného obchodu, kde kromě zemí ASEAN by byly další země jako Austrálie, Čína, Indie, Japonsko, Jižní Korea, Nový Zéland.

6. Stručný vývoj evropské integrace

1952 - založení tzv. Montánní unie čili ESUO (ECSC) 

1957 - vznik Evropského hospodářského společenství čili EHS (EEC) a Evropského společenství atomové energie (ESAE, EAEC) neboli Euratomu na základě tzv. Římských dohod (podepsaných 25. 3.), šest členských zemí: Francie, SRN, Itálie, Belgie, Lucembursko a Nizozemí

1959 - vznik Evropského sdružení volného obchodu čili ESVO (EFTA), sedm členských zemí (viz výše)

1967 - sloučením orgánů ESUO, EHS a Euratomu vznikají Evropská společenství čili ES (EC)

1957 - 1968 - budování celní unie v rámci Společenství 

1973 - vstup Velké Britanie, Irska a Dánska do EHS čili rozšíření EHS (ES) nadevět zemí

1977 - vytvoření zóny volného obchodu mezi EHS a ESVO

1978 - začíná fungovat EMS, mezinárodní měnová jednotka ECU (European Currency Unit) od roku 1979 
1981 - vstup Řecka do EHS čili rozšíření EHS (ES) na deset zemí

1985 - vstup Španělska a Portugalska do EHS čili rozšíření EHS (ES) na dvanáct zemí

1985 - vzniká projekt Eureka čili program vědecko-technické spolupráce v rámci Evropských společenství 

1987 - 1992 - budování jednotného vnitřního trhu čili společného trhu v rámci ES, a to na bázi tzv. Jednotného evropského aktu čili JEA (SEA)

1992 - byla podepsána Smlouva o Evropské unii čili Maastrichtská smlouva

1993 - od tohoto roku směřuje Společenství pod názvem Evropská unie čili EU k vytvoření měnové a hospodářské unie
1994 - vznik Evropského hospodářského prostoru čili EHP (EEA), jenž rozšiřuje přístup na vnitřní trh EU pro tři členské země ESVO (EFTA), které nejsou členy EU, tedy pro Norsko, Lichtenštejnsko a Island

1995 - vstup Finska, Švédska a Rakouska do EU čili rozšíření EU na patnáct zemí

1997 - byla podepsána Amsterdamská dohoda čili tzv. Maastricht II, a to s platností od roku 1999

1999 - rozšíření společné měny eura (EUR) v jedenácti zemích EU vedle národních měn, čímž vzniká Evropská měnová unie čili EMU (mimo EMU zůstaly tehdy jen čtyři země, a to Řecko, Velká Británie, Dánsko a Švédsko) 

2002 - euro (EUR) se stalo výhradní měnou ve dvanácti členských zemích EU, nově totiž k EMU přistoupilo Řecko, EMU se tak rozšířila na dvanáct zemí 

2004 - vstup České republiky, Polska, Slovenska, Maďarska, Slovinska, Kypru, Malty, Estonska, Lotyšska a Litvy do EU čili rozšíření EU na dvacet pět zemí 

2005 - občané Francie a Holandska se v referendu (29. 5. 2005 a 1. 6. 2005) vyslovili proti přijetí tzv. evropské ústavy (Smlouvy o ústavě pro Evropu)

2007 - vstup Bulharska a Rumunska do EU čili rozšíření EU na dvacet sedm zemí a zavedení eura ve Slovinsku čili rozšíření EMU na třináct zemí 

7. Regionální růstové zóny (Trojúhelníky růstu)

Regionální růstové zóny či trojúhelníky růstu představují vytvoření nadnárodní ekonomické oblasti, která je geograficky příbuzná (sousedící) a skládá se obvykle z teritoriálních součástí (provincií) nejméně tří zemí, ne však celých ekonomik, vzájemná ekonomická závislost určitých zemí vzniká v důsledku růstu objemu a rozmanitosti přeshraničních transakcí ve formě pohybu zboží, služeb, kapitálu a technologií. Příklady: Severní růstový trojúhelník ASEAN (části Thajska, Malajsie a Indonésie), Jižní růstový trojúhelník ASEAN (části Malajsie, Indonésie, Singapuru) Rozvojová oblast řeky Ťumen (části Ruska, Číny, KLDR), Karpatský společný trh (části Maďarska, Slovenska, Polska, Ukrajiny, Rumunska).

(Používá se i pojem přeshraniční růstová zóna - např. příhraniční části USA a Mexika čili pohraniční území Velké Číny (Čína, Hongkong, Tchaj-wan). Blíže viz např. Cihelková a kol., 2002, s. 17 a s. 236.) 

Česká republika a MMF i EU

1. ČR a MMF
ČSFR přistoupila k Dohodě o Mezinárodním měnovém fondu dne 20. 9. 1990 a stala se 152. členem MMF (v současné době má MMF 185 členů). V roce 1991 ČSFR přijala od MMF půjčku ve výši 3,9 mld. USD. K 1. 1. 1993 bylo zajištěno nástupnictví ČR a SR za ČSFR v MMF. Členská kvóta ČR je 81,9 mil. SDR. Pozice rezervní tranše činí 3 322 SDR. Všechny dluhy vůči MMF byly spláceny v roce 1994. Směnitelnost měny v rámci operací na běžném účtu platební bilance podle článku VIII. Dohody  dosáhla ČR k 1. 10. 1995. Konzultace v rámci článku IV. Dohody mezi ČR a MMF jsou významnou formou spolupráce. Cílem je posoudit stav české ekonomiky a předložit doporučení pro další vývoj. Zástupcem ČR v  MMF je Stanislav Polák. Zástupcem ČR ve Světové bance je pak Drahomíra Vašková. Výkonným ředitelem MMF je od 4. 5. 2004 Španěl Rodrigo Rato.

2. ČR a EU

Dohoda o přidružení ČR k ES byla podepsána 4. 10. 1993 s platností od1. 2. 1995. 23. 1. 1996 Česká republika požádala o přistoupení k Evropské unii (žádost podal tehdejší premiér ČR Václav Klaus). 31. 3. 1998 zahájila ČR oficiálně vstupní rozhovory s EU. 13. 11. 2001 Evropská komise rozhodla prosazovat rozšíření EU najednou o deset zemí - tzv. velký třesk. 16. 4. 2003 byla na summitu Evropské rady v Aténách podepsána smlouva o přistoupení deseti kandidátských zemí k EU. 13. - 14. 6. 2003 se v ČR konalo referendum o vstupu do EU, pro členství tehdy hlasovalo 77,33% zúčastněných. 1. 5. 2004 vstupuje ČR spolu s dalšími devíti zeměmi (Polsko, Slovensko, Maďarsko, Slovinsko, Kypr, Malta, Estonsko, Lotyšsko a Litva) do EU. ČR by ráda zůstala čistým příjemcem peněz z EU. Od května 2004 do roku 2006 máme nárok na 80 miliard korun z unijního rozpočtu. Další rozpočtové období v EU pak připadá na léta 2007 - 2013.

První českým eurokomisařem (zástupcem ČR v Evropské komisi) se stal Pavel Telička, brzy jej však vystřídal bývalý premiér Vladimír Špidla.  V Evropském parlamentu (EP) zastupuje ČR 24 poslanců (celkový počet poslanců Evropského parlamentu je 732), poslední volby do EP proběhly11. - 12. 6. 2004. V Evropském soudní dvoře ČR zastupuje Jiří Malenovský. V Evropském účetním dvoře pak Jan Kinšt. V Evropské investiční bance ČR zastupuje ministr financí a v Evropské centrální bance  guvernér  ČNB  (dnes  Zdeněk  Tůma). Resortní  ministři (vnitra, financí, zemědělství ap.) zastupují ČR v příslušných Radách ministrů a ministr zahraničí ve Všeobecné radě.  Premiér ČR zastupuje ČR v Evropské radě. ČR má zástupce i v poradních orgánech EU - konkrétně v Hospodářském a sociálním výboru a Výboru regionů.  

Pozice ČR v EU - většinou je ČR průměrnou zemí. V rozloze je 14. zemíz 25 zemí, v počtu obyvatel 11. zemí a 17. zemí při posuzování veřejných výdajů na zdravotnictví. Sedmou pozici zaujímáme, co se týče výše státního dluhu (17,4% podíl státního dluhu na HDP v roce 2002) i propojení národní ekonomiky se světem. 6. (nejlepší) místo pak v množství bytů na tisíc obyvatel. Ovšem 3. nejhorší místo máme v počtu narozených dětí na tisíc obyvatel a 5. nejhorší místo při posuzování bujení korupce. Naopak první (nejlepší) pozici máme ve spotřebě piva (162 litrů na osobu ročně) a v hustotě železniční sítě (120 kilometrů tratí na tisíc kilometrů čtverečních). 

K dalšímu rozšíření EU došlo v roce 2007, kdy členem EU se staly další dva státy - Rumunsko a Bulharsko (EU tak má 27 členských států). O vstup do EU požádalo rovněž Chorvatsko (to by se rádo stalo členem EU v roce 2009) a Turecko (o jeho osudu se však vedou četné debaty). Od roku 2005 kandidátskou zemí EU je Makedonie. S Albánií vyjednala EU dohodu o asociaci a stabilizaci. Jednání se vedou také s Bosnou a Hercegovinou, se Srbskem a Černou horou. Přidruženou zemí k EU je i stát Izrael. Možná kandidatura Izraele či Maroka na členy EU se zatím neprojednává. Zemí jako Ukrajina, Moldavsko, Bělorusko či Gruzie se týká je tzv. politika sousedství EU.

Volný pohyb osob mezi současnými členy EU by měl být dosažen nejpozději k 1. 5. 2011. Od roku 2004 uplatňovalo dvanáct “starých zemích” EU   přechodná opatření (kromě Irska, Švédska a Velké Británie tedy všechny ”staré země” EU), a to v podobě nutnosti získat zvláštní pracovní povolení pro práci v těchto zemích. Avšak tlak evropských institucí, nevládních organizací, zaměstnavatelských svazů i některých odborových svazů přinutil vlády těchto zemí k rychlejšímu rušení či uvolňování přijatých omezení pohybu pracovních sil. A tak Finsko, Španělsko, Portugalsko a Řecko se rozhodly pro zrušení přijatých omezení (k 1. 5. 2006). Francie, Itálie, Dánsko, Belgie, Nizozemí a Lucembursko přišly v roce 2006 pouze s jejich částečným uvolněním. Německo a Rakousko stále trvají na dosavadních přechodných opatřeních (minimálně do roku 2009). 

Co se týče společné měny EU, tak euro (EUR) mělo původně v ČR začít obíhat v roce 2010, v současně době je tento termín opuštěn, ale další není zatím definitivně určen. Nicméně dne 11. 4. 2007 česká vláda schválila Národní plán zavedení eura v České republice, který počítá se scénářem jednorázového přechodu na euro (varianta “velkého třesku”).

GLOBALIZACE - VYBRANÉ TEORETICKÉ ASPEKTY

3. Úrovně globalizace 

Oprávněně se připomíná, že G je z podstaty velmi složitá a různorodá, a to přinejmenším ve třech základních (vzájemně propojených) sférách - hospodářské (ekonomické), společenské (sociální)    a politické (18( - bývá takto rozlišována G ekonomická, sociální a politická. Vývoj ekonomiky a celé společnosti je ovšem dnes v podstatné míře ovlivněn vědeckotechnickým pokrokem, proto se mnohdy hovoří o vědeckotechnické či technické (resp. technologické) G (18(, (24(. Tímto se možné rozměry zcela nevyčerpávají a G je možno zkoumat relativně samostatně např. prizmatem hodnot s důrazem  na hodnoty soudobou G podporující či k této kritické - nejenom zde včetně jisté ošidnosti v kontextu diktátu tzv. politické korektnosti (25(. Hodnoty éry G (důraz na výkonnost, flexibilitu, neemočnost atd.) mohou být odvíjeny od „liberalismu ve své technokratické podobě“ ((30(, s. 84), kdy obdobně jako G samotná i např. flexibilita náleží „... k zaklínadlům naší doby“ (tamtéž), nezřídka maskujícím honbu za soukromými profity. Setkat se lze s kritickými poukazy na  „tyranii hodnot“, ať již v kontextu „american way of life“ (včetně nerovnováhy mezi cíli a cestami jejich dosažení) či probíhající globální války na obranu západních hodnot. Zde však nutno odkázat na podrobnější studie a další práce (8(, (13( aj.

3.3 Politická globalizace
Kvantifikace postavení zahraničního obchodu v ekonomice země

    K mezinárodně sledovaným indikátorům intenzity zahraničního obchodu patří:

-
podíl vývozu (obratu) na hrubém domácím produktu (HDP),

-
objem vývozu (obratu) v mezinárodní konvertibilní měně (zpravidla v USD) na jednoho obyvatele.

    Mezinárodní srovnání na následující korelace mezi typem ekonomiky a jejím zapojením do mezinárodní dělby práce:

-
negativní korelace mezi ekonomickým rozměrem a mírou otevřenosti, tedy čím je ekonomika větší (menší), tím její zapojení do mezinárodní dělby práce je menší (větší),  

-
pozitivní korelace mezi ekonomickou vyspělostí země a jejím zapojením do mezinárodní dělby práce, tedy čím je ekonomika vyspělejší (zaostalejší), tím při srovnatelném ekonomickém rozměru je více (méně) zapojena do mezinárodní dělby práce.   

    Pokud jde o Českou republiku, uvádí se, že v roce 2001 vývoz hmotného zboží (statků) se podílel na HDP 58,8% a vývoz zboží a služeb 71,3%, což ji činí zemí s velmi otevřenou ekonomikou. Pro srovnání podíl dovozu zboží na HDP činil v uvedeném roce 64,2% a podíl dovozu zboží a služeb 74,3%. Objem vývozu na 1 obyvatele v USD pak dosáhl v roce 2001 3246 USD, což je relativně málo pro malou otevřenou průmyslově vyspělou ekonomiky                (např. Dánsko dosahuje 9518 USD na jednoho obyvatele). 

    Údaj o objemu vývozu na jednoho obyvatele ukazuje na dosud přetrvávající nesoulad mezi potenciálními komparativními výhodami české ekonomiky                  a mírou i strukturou jejího zapojení do mezinárodní dělby práce. Potvrzují to                   i jiné ukazatele používané k hodnocení efektů zahraničního obchodu pro ekonomiku země. Jde zejména o tyto ukazatele:

-    indikátory komoditní struktury zahraničního obchodu (vývozu a dovozu),  

-
kilogramové ceny vývozu,

-
transformační výkon (efekt) ekonomiky,

-
ukazatel reálných směnných relací.

     Indikátory komoditní struktury zahraničního obchodu sleduji vývoz        a dovoz v komoditní klasifikaci SITC (Standard International Trade Classification), zejména se sleduje podíl surovin a paliv a podíl strojů a zařízení na dovozu i vývozu (klasifikace SITC rozlišuje skupiny 0 – 9, blíže např. Kubišta a kol., 1999, str. 222). Kilogramové ceny českého vývozu strojírenské produkce byly např. v roce 1994 přibližně o 32% nižší než průměrné světové ceny strojírenských vývozů do Evropských společenství (ES). Podle údajů Eurostatu vzrostla hodnota dovozu produkce zpracovatelského průmyslu  zeměmi EU z ČR v roce 2002 oproti roku 1993 o 514% (v ECU, resp. EUR), zatímco jeho hmotnost o 138%. Dále se uvádí, že v letech 1999 - 2004 kilogramové ceny českého vývozu do eurozóny rostly v průměru o 13% ročně. A tak v roce 1999 na 1 kg vývozu připadalo 0, 6330 EUR a v roce 2004 již 1,1439 EUR. Přes tento pokrok nadále zaostávají ceny českého vývozu v porovnání s konkurencí v EU (Czesaný, 2006, str. 180). 

     Transformační výkon (efekt) ekonomiky se měří porovnáním vývozu hotových výrobků na obyvatele s objemem dovozu surovin na obyvatele, jde tedy vypočítán jako netto vývoz hotových  výrobků na obyvatele. Tento ukazatel vypovídá o stupni finality exportovaných výrobků. Průmysl České republiky přidal v roce 1994 k dovezeným surovinám při výrobě hotových výrobků pro vývoz 901 USD a v roce 1995 1281 USD, ovšem menší vyspělé západoevropské země v roce 1994 dosahovaly v průměru 5885 USD, tedy zhruba šestiapůlnásobku české úrovně. Ekonomická transformace nastartovala zde sice příznivý vývoj růstu transformačního výkonu české ekonomiky (14% růst v roce 1994, 50,6% v roce 1995 a 11,3% růst v roce 1996 oproti předchozím rokům), ale absolutní odstup od transformačního výkonu zemí OECD je stále velký.     

      Ukazatel reálných směnných relací (Terms of Trade = T/T) nejčastěji se zjišťuje jako poměr časového cenového indexu vývozu k časovému cenovému indexu dovozu (zpravidla násobenému 100):  

                                  T/T = Pex
                                                           * 100

                                        Pim

kde Pex  je cenový index vývozu a Pim  je cenový index dovozu. 

    Hodnoty T/T vyšší než 100 vyjadřují příznivý vývoj a naopak. Ukazatel umožňuje vyjádřit kupní sílu vývozu, vyvolanou vývojem cen v zahraničním obchodě dané země. Vývoj směnných relací je odrazem kvalitativních změn v ekonomice. Když daná ekonomika dokáže lépe zhodnocovat své zboží a služby při obchodování se zahraničím, směnné relace vykazují vzestup. Když dochází k cenovému podbízení a znehodnocování měny, směnné relace klesají. Speciální význam má v mezinárodních statistikách vyjádření směnných relací mezi vývojem cen hotových výrobků a vývojem cen surovin a paliv - tzv. cenové nůžky.  

   Statistické údaje hovoří o dlouhodobém negativním vývoji  reálných směnných relací v československém (českém) zahraničním obchodě (viz např. Plchová, Žamberský, Hamarnehová, Taušer, 2003, str. 23 - 25). Ovšem od roku 1993 je zřetelný trend zlepšování směnných relací v českém zahraničním obchodě. A tak se zde směnné relace od rolu 1995 do roku 2004 zvýšily o 12%, což je nejpříznivější vývoj v rámci zemí EU, ovšem s výjimkou Litvy (Fassmann, M, Pick, M, Popelková, H., Toman, L., 2006, str. 9)

    Existují i další ukazatele, které napomáhají kvantifikoval a klasifikovat váhu zahraničního obchodu (a obecněji i váhu vnějších ekonomických vztahů) v ekonomice. Jedná se např. o  následující ukazatele: 

-
ukazatel schopnosti vývozu pokrýt dovozní potřeby země,

-
vztah dovozu vůči devizovým rezervám, 

-
poměr vývozu k dluhové službě. 

    Schopnost vývozu pokrýt dovozní potřeby země se vypočítá jako poměr hodnoty vývozu k hodnotě dovozu krát 100 čili vývoz/dovoz . 100. Země, kde tento ukazatel dosahuje hodnoty více než sto, jsou země s aktivní obchodní bilancí, což může být projevem aktivní obchodní politiky země. Devizové rezervy (mezinárodní likviditu) země představují volné měnové rezervy, které jsou k dispozici v národní bance země. Do devizových rezerv se zahrnují i tzv. zvláštní práva čerpání (SDR), rezervy země u MMF (IMF) a měnové zlato. Ekonomickou a finanční sílu země ukazuje pak vztah mezinárodní likvidita/dovoz. Ve výpočtu se vychází z údajů za jeden kalendářní rok             (o dvanácti měsících) a má se dojít k ukazateli, na kolik měsíců jsou devizové rezervy schopny krýt dovozní potřeby. Poměr vývozu k dluhové službě se počítá jako poměr vývozu k úhrnu splátek a úroků ze zahraničních půjček. Vývoz do zemí, u kterých jejich export není schopen pokrýt dluhovou službu, se považuje za riskantní (viz např. Beneš a kol., 2004, str. 36).    

    Řada ukazatelů slouží k měření mezinárodní konkurenceschopnosti dané ekonomiky (dané země). Většinou se mezinárodní konkurenceschopnost odvíjí od schopnosti uplatnit zboží a služby v podmínkách mezinárodních trhů, a to při dosahování takových výsledků, které vedou k pozitivním dopadům zpět na subjekty národní ekonomiky (viz blíže Kubišta a kol., 1999, str. 316).  

    Na půdě OECD (Organizace pro ekonomickou spolupráci a rozvoj) jsou systematicky zjišťovány tyto ukazatele relativní konkurenceschopnosti: 

-
reálný efektivní směnný kurz (REER),

-
vývoj spotřebitelských cen,

-
vývoj exportních cen,

· vývoj jednotkových pracovních nákladů (k získání tohoto ukazatele často slouží přepočet hodinových mezd běžným kursem do zvolené měny).  

    Mezinárodní komparace se týkají rovněž sledování vývoje produktivity jednotlivých výrobních faktorů a souhrnné produktivity faktorů v jednotlivých zemích v čase. Produktivita faktoru práce se počítá jako poměr HDP ve stálých cenách k počtu pracovníků (zaměstnaných) a produktivita kapitálu jako poměr HDP ve stálých cenách k zásobě fixního kapitálu ve stálých cenách. Dílčí faktory jsou na základě stanovených vah sloučeny v jeden indikátor, označovaný jako souhrnná produktivita faktorů (obvykle práce                 a kapitálu). 

    K měření exportní výkonnosti zemí slouží mimo jiné i následující ukazatele, vypočtené  na bázi výsledků v zahraničním obchodě:

-
ukazatel tržního růstu (růstu trhu), 

-
ukazatel exportní výkonnosti,

-
koeficient relativní výhodnosti specializace. 

    Ukazatel tržního růstu je vypočten jako vážený průměr růstu všech jednotlivých importérů (zemí) na určitý trh, jako váhy jsou zde použity exportní podíly dodavatelských zemí na celkovém importu. Ukazatel exportní výkonnosti je potom vypočítán jako poměr mezi růstem exportního objemu jednotlivých zemí na daný odbytový trh a ukazatelem tržního růstu                        (viz předchozí ukazatel).   

    Koeficient relativní výhodnosti specializace vyjadřuje postavení určitých sektorů či skupin výrobků v mezinárodním obchodě. Tento koeficient charakterizuje relativní výhodu či zaostávání v obchodě s určitou komoditou (skupinou komodit) vybrané země v rámci zvoleného souboru zemí.  Koeficient relativní výhodnosti specializace (K) bývá obvykle vyjádřen následujícím vztahem: 

                                K = Xij / ∑i Xij


                                       Xi / ∑i ∑j Xij
kde Xij představuje vývoz j-tého výrobku z i-té země 

∑i Xij představuje světový vývoz j-tého výrobku

Xi představuje vývoz zpracovatelského průmyslu i-té země 

∑i ∑j Xij představuje celkový světový vývoz výrobků zpracovatelského průmyslu

    Pokud jde o Československo, resp. Českou republiku, pak na základě údajů z let 1990 - 1994 lze označit za výraznou sílu specializace výsledky                           u obráběcích strojů na kov (koeficient 1,1 - 2,4, výrazné zvýšení koeficientu mezi roky 1990 - 1994 je samozřejmě pozitivním výsledkem), u ostatních sledovaných oborů (telekomunikační zařízení, lékařské nástroje a přístroje, kancelářské stroje a elektrické lékařské nástroje včetně radiologických) je koeficient specializace zřetelně nízký a mezi sledovanými roky vesměs klesá (blíže viz Kubišta a kol., 1999, str. 331 - 333).    

    Kromě měřitelných indikátorů mezinárodní konkurenceschopnosti (viz výše) se hodnotí také institucionální aspekty mezinárodní konkurenceschopnosti, které mají necenovou a nenákladovou (tedy kvalitativní, ne kvantitativní) povahu. Jde o celou řadu faktorů jako např. stabilita právního prostředí, kvalita  a rychlost chodu státní administrativy, péče o sociální kohezi společnosti, rozvoj školství a vzdělávání, podnikatelské kvality managementu, koordinace               a zaměření výzkumu atd.   

    Současně prováděná multidimenzionální hodnocení mezinárodní konkurenceschopnosti vycházejí v podstatě z analytické koncepce ”diamantu konkurenceschopnosti” (Michaela Portera z roku 1990), který má čtyři vrcholy:

-
poptávku,

-
výrobní faktory (úroveň technického pokroku a lidského kapitálu),

-
podniková strategie (schopnost pronikat na zahraniční trhy),

-
související a podpůrná odvětví (formování územně výrobních komplexů). 

    Při komplexním hodnocení mezinárodní konkurenceschopnosti jsou zvažovány jak měřitelné, tak institucionální charakteristiky v určitém integrovaném komplexu. Například reprezentativní mezinárodní srovnávací publikace The World Competitiveness Report (WRC), nyní vydávané každoročně Mezinárodním institutem pro rozvoj managementu (IMD) v Lausanne, provádí hodnocení jednotlivých zemí na bázi 378 kritérií. 248 kritérií je měřitelných ”tvrdými” statistickými daty a 130 kritérií jsou kvalitativní, obtížně měřitelné povahy (označovaná jako ”měkká” data). Data jsou přitom zde uspořádána do těchto osmi skupin:

-
síla domácí ekonomiky,

-
internacionalizace,

-
vláda,

-
finance,

-
infrastruktura,

-
management,

-
věda a technika, 

· lidé. 

    WCR hovoří v této souvislosti o deseti ”zlatých pravidlech konkurenceschopnosti ekonomik, mezi něž patří:

-   stabilní právní prostředí,

-   flexibilita trhů a ostatních ekonomických struktur, 

-   investice v oblasti infrastruktury, 

-   podpora soukromých úspor a domácích investic,

-   podpora  agresivity  domácích   ekonomických   subjektů   na   mezinárodních 

    trzích  včetně   atraktivnosti   země   pro  zahraniční  investory  orientované na 

    odvětví s vysokou přidanou hodnotou, 

-   kvalita a rychlost chodu státní administrativy, 

-   zdravé vztahy mezi vývojem produktivity, mzdovým vývojem a zdaněním, 

-   péče   o   sociální   kohezi   (soudržnost)   společnosti  omezováním   disparity

    mezd (důchodů) a posilováním střední třídy,

-   masivní     investice       do      vzdělání      včetně     systému      celoživotního   

    vzdělávání a zvyšování kvalifikace pracovních sil, 

-   udržování     rovnováhy      mezi      exportními      odvětvími     a    odvětvími   

    produkujícími  neobchodovatelné   zboží  k  zabezpečení  prosperity,  sociální 

    koheze a ochrany hodnotového systému, který vyznávají občané. 

    V integrovaném pohledu na konkurenceschopnost je centrem pozornosti úroveň podniků, neboť jejich aktivity jsou zdrojem mezinárodní konkurenceschopnosti, avšak jsou zasaženy do právního, sociálního, politického a ekonomického prostředí, ve kterém se pohybují a které významně ovlivňuje jejich výkonnost a schopnost se prosadit v mezinárodní soutěži.   

    WCR začalo vydávat v roce 1980 Světové ekonomické fórum (WEF) se sídlem v Ženevě. V letech 1989 – 1995 byl WCR vydáván společně Světovým ekonomickým fórem a výše zmíněným Mezinárodním institutem pro rozvoj managementu (IMD) z Lausanne. Od roku 1996 vydává WCR jen IMD, zatímco WEF začíná vydávat nový Global Competitiveness Report (GCR).

    Česká republika byla do WCR zařazena poprvé v roce 1994, kdy se dostala na 36 místo (ze 41 zemí), v roce 1995 pak poklesla na 38 místo ze 48 sledovaných zemí (blíže viz Kubišta a kol., 1999, str. 340 - 344).  V roce 2005 se Česká republika umístila již na 30 místě a v roce 2006 dosáhla stejného umístění (z hodnocených 125 zemí). 

Mezinárodní ekonomické vztahy - příklady 

Téma  - Rovnovážný produkt (model s linií 45º) a export 

1. Následující údaje reprezentují keynesiánskou spotřební funkci určité ekonomiky (v peněžních jednotkách) :

                   disponibilní důchod                                       spotřeba

160 115

200 135

240                                                            155

Vypočítejte konkrétní formuli (tvar vzorce) této jednoduché keynesiánské spotřební funkce : ………………………………….. .

2. Uvažujte dvousektorovou  ekonomiku, ve  které  činí  mezní   sklon   ke  spotřebě   z  disponibilního  důchodu  0,75. Vypočítejte hodnotu  jednoduchého  výdajového multiplikátoru : ………………. .

3.  Uvažujte    dvousektorovou    ekonomiku, ve   které   je   dána   úsporová   funkce  S= -100 + 0,2 Yd a autonomní  plánované investiční výdaje zde činí 300  (mld.  Kč).  Vypočítejte rovnovážnou úroveň důchodu :    ………………… . 

4. V diagramu modelu 45º popište osy a vyznačte, jak se změní rovnovážný produkt  v důsledku poklesu vládních nákupů : 



5. V uzavřené ekonomice dojde ke zvýšení vládních nákupů o 6 mld. Kč. Vláda současně zvýší autonomní daně tak, že vybere od domácností o 2 mld. Kč více. Mezní sklon ke spotřebě z disponibilního důchodu činí 3/4, sazba důchodové daně  se rovná  0. 

Vypočítejte, jak se změní rovnovážný GDP (hrubý domácí produkt) : …………….. .  

Rozlište přitom růst nebo pokles 

6. V otevřené ekonomice bez vládního sektoru činí plánované investiční výdaje 1000 mld. Kč, export 1500 mld. Kč. Autonomní spotřeba činí 0 a autonomní import rovněž 0. Mezní sklon k importu z celkového důchodu je 1/5 a mezní sklon ke spotřebě z disponibilního důchodu je 4/5.

Vypočítejte výši rovnovážného produktu : ……………………….. . 

Téma  - Otevřená ekonomika

1. Rozhodněte, zda uvedené tvrzení je pravdivé (P) či nepravdivé (N). 

Dosahuje- li země při výrobě určitě komodity absolutní výhodu, musí nezbytně dosáhnout zde i komparativní výhodu :

                                          P                                     N  

1. Správně doplňte následující tvrzení.

Roste-li v dané zemi její celkový produkt (důchod), potom v této zemi za jinak stejných podmínek její  export ………………………., import ………………………

a čistý export ……………... . 

2. Správně doplňte následující tvrzení.

Snížení  měnových  (devizových)  rezerv  zaúčtujeme v platební bilanci jako položku 

………………….. a se znaménkem …………………  . 

4. Definujte kategorii nominálního měnového (směnného) kursu a rozlište tzv. přímý  záznam kursu domácí měny a tzv. nepřímý záznam kursu domácí měny. 

5. Vysvětlete, jak se určuje měnový kurs podle rovnosti (parity) kupních sil             (v absolutní verzi teorie parity kupních sil) a dále specifikujte důvody, které vedou k odchylkám nominálního měnového kursu od parity kupních sil (chápané jako hypotetická dlouhodobá rovnovážná úroveň měnového kursu). 

6. Jestliže v určité ekonomice dochází k odlivu zahraničních aktiv (kapitálu), má to za jinak stejných podmínek důsledky v podobě (zakroužkujte správnou odpověď)  :

a) poklesu poptávky po domácí měně a znehodnocení této měny

b) poklesu poptávky po domácí měně a zhodnocení této měny

c) růstu poptávky po domácí měně a zhodnocení této měny

d) růstu poptávky po domácí měny a znehodnocení této měny 

e) žádná z variant a) až d) není správná 

Téma - Vnější ekonomická rovnováha

1. Rozhodněte, zda uvedené tvrzení je pravdivé (P) či nepravdivé (N).  

Pokud platební bilance země vykazuje deficit  běžného účtu, potom buď musí být v deficitu finanční (dříve kapitálový) účet nebo účet úředního vyrovnání (účet chyb a opomenutí) :
                                                           P                                     N  

2. Která z následujících rovností není pravdivá (zakroužkujte správnou odpověď) :

a)  Y-(C+I+G)+M=X                      

b)  Y=C+I+G+(M-X) 

c)  Y-(C+I+G)=X-M

a) Y=C+I+G+ (X-M)

e)  Y+M=C+I+G+X

3. Je-li dán koeficient ERDI ve výši 2,25 a nominální měnový kurs                          36 CZK/1 EURO, potom vypočítejte kurs koruny vůči EURO podle parity kupní síly      (PPP) : ………… .

4. V určité zemi činí vládní výdaje činí 400 mld. peněžních jednotek domácí měny, čisté daně 300 mld. peněžních jednotek, úspory rovněž 300 mld. peněžních jednotek  a investice 250 mld. peněžních jednotek. Vypočítejte, kolik mld. peněžních     jednotek  vykazuje v dané zemi obchodní bilance (rozlište přitom deficit, přebytek nebo vyrovnanost obchodní bilance) : …………………………………….. . 

3. Správně doplňte následující tvrzení.

Dojde- li k zhodnocení kursu domácí měny,  potom v dané zemi                             export  …………….  a čistý export  ……………………... . 

6. Popište osy a v modelu AD-AS ilustrujte dopady náhlého výrazného nominálního znehodnocení  kursu domácí měny na úroveň celkové cenové hladiny. Zohledněte jak dopady na stranu nabídky, tak na stranu poptávky. Uvažujte krátké období  a rostoucí jednotkové náklady produkce :

   


Téma - Zahraničně ekonomická  politika

1. Rozhodněte, zda uvedené tvrzení je pravdivé (P) či nepravdivé (N).  

Jestliže český občan bydlí v hotelu ve Španělsku, Česká republika vyváží služby:

                                              P                                     N

2. Správně doplňte následující tvrzení.

Restrikce užívané v mezinárodním obchodě se nazývají ……………………. . Daň uvalená dovážející zemí na dovážené zboží se nazývá ……………………… . Výsledkem uvalení takové daně je ..…………….. ceny, kterou platí spotřebitelé v importující zemi a ………………. dováženého množství.

3. Co z následujícího není součástí platební bilance země (zakroužkujte správnou odpověď) :

a) běžný účet platební bilance

b) účet neobchodovatelného zboží 

c) finanční (kapitálový) účet

d) statistické chyby a omyly

e) změna devizových rezerv 

4. Popište osy, zakreslete křivku čistého exportu v systému fixního měnového kursu a znázorněte dopad nominálního zhodnocení kursu domácí měny na tuto křivku :

   


5. Pokud uvažujeme identitu (rovnost) otevřené ekonomiky, pak deficit čistého exportu musí být spojen s (zakroužkujte správnou odpověď) :

a) přebytkem vládního rozpočtu (při rovnosti úspor a investic)

b) převýšením soukromých investic nad soukromými úsporami (při vyrovnaném vládním rozpočtu)

c) převýšením soukromých úspor nad soukromými investicemi (při vyrovnaném vládním rozpočtu)

d) přebytkem vládního rozpočtu a převýšením soukromých úspor nad soukromými investicemi

e) žádná z nabídek

6. Definujte a srovnejte jednotlivé  formy mezinárodní kooperace a sjednocování ekonomik (pásmo volného obchodu, celní unie, společný trh,  měnová unie a hospodářská unie).    

Výsledky příkladů

Téma - Rovnovážný produkt (model s linií 45º) a export: C=35+0,5YD; 4; 2000; pokles rovnovážného produktu; +18; 6250.
Téma - Otevřená ekonomika: N; export se nemění, import roste a čistý export klesá; položku kreditní a se znaménkem +; viz příslušná literatura; viz příslušná literatura; e. 
Téma - Vnější ekonomická rovnováha: N; b; 16 CZK/1 EURO; -50 mld. peněžních jednotek; export klesá a čistý export klesá; AD roste (posun doprava), AS klesá (posun doleva, resp. nahoru), P roste. 

Téma - Zahraničně ekonomická  politika: N; protekcionismus, clo, zvýšení ceny a pokles dováženého množství; b; posun přímky NX doleva, pokles NX, viz příslušná literatura; b; viz příslušná literatura.
